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Automec 2025:
inovagao em movimento

Abrimos esta edi¢cao especial com um sentimento que combina entu-
siasmo, expectativa e otimismo. A Automec 2025, feira internacional de au-
topecas, equipamentos e servigos, Nao é apenas a maior edicao da historia
da feira — é, acima de tudo, um reflexo fiel da transformacao que esta em
Curso no setor automotivo e, particularmente, no mercado de reposigao.

Sao mais de 1.500 marcas reunidas em um espago que extrapola os li-
mites fisicos do Sao Paulo Expo e abraga o futuro da mobilidade em toda
a sua complexidade e diversidade.

Neste ano, o evento celebra ndo sé os avangos tecnoldgicos, mas também
a consolidagao de um novo posicionamento estratégico das empresas do
setor, que enxergam o aftermarket como protagonista de crescimento, ino-
vacao e rentabilidade. A expansao de centros de distribuicao, o investimento
em automacao e a aposta em produtos sustentaveis mostram que a indus-
tria de autopecas esta pronta para atender aos desafios da eletrificacao, da
descarbonizacao e das novas exigéncias ambientais e logisticas.

E impossivel ignorar a forca dos niimeros: a previsdo de movimentar R$
29 bilhdes e gerar mais de 500 mil leads comerciais posiciona a Automec
como um verdadeiro hub de negdcios da América Latina. Mas mais im-
pressionante ainda é a capacidade do evento de promover conhecimento,
qualificacao e conexao. A estreia da Universidade Automec, com cursos
certificados pelo Senai e pelo IQA, reforca o compromisso com a formagao
continua dos profissionais da reparacao e reposi¢cao. Ja os programas de
capacitagao promovidos por empresas como Eaton, Dana e outras mostram
gue a evolugao passa, necessariamente, pelo investimento em pessoas.

Nesta edicao, apresentamos as estratégias de gigantes como Frasle Mo-
bility, Cummins, MWM, Eaton e tantas outras que estdao moldando o futuro
do setor. A cobertura exclusiva traz ainda o olhar do Sindicato Nacional
para a Industria de Componentes para Veiculos Automotores (Sindipecas)
sobre os investimentos previstos para 2025 e os desafios
de competitividade.

A Automec 2025 ¢, portanto, mais do que uma vitrine de
lancamentos. E um retrato fiel de um setor que nao para.
Que inova, colabora, investe e se transforma.

Boa leitura e 6timos negdcios!

Aline Feltrin
Editora
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EDITORIAL
Com mais de 1.500 marcas, a Automec 2025
€ a maior edigdo da histéria e um retrato da
transformagao do aftermarket rumo a nova
mobilidade.

UMA FEIRA HISTORICA
A Automec celebra os avangos _—
tecnologicoseaconsolida- /= = -
¢do de um novo posicio- g{f” 3
namento estratégico das
empresas do setor, que
enxergam o aftermarket
como protagonista de g
crescimento, inovagio e -~ (&t
rentabilidade.

CENARIO

O presidente do Sindicato Nacional da In-
dustria de Componentes para Veiculos Au-
tomotores (Sindipecas), Claudio Sahad,
destaca o papel do setor na transi¢ao ener-
gética e os entraves a competitividade.

CONVERSA FRANCA

Gustavo Orr, diretor geral da unidade de ne-
gocios de aftermarket do Grupo Mobility Amé-
rica do Sul da Eaton, conta que a empresa
aposta em tecnologia, capacitacédo e sustenta-
bilidade para ampliar presenca no Brasil e na
Ameérica do Sul
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INVESTIMENTOS

Autopecas ampliam investimentos para
crescer na reposi¢ao e apostam na expan-
sdo de CDs, digitalizagao e produtos rema-
nufaturados para ganhar competitividade.

EXPORTACOES

Companhias revelam como estéo se prepa-
rando para enfrentar a competitividade no
mercado internacional

QUALIDADE AUTOMOTIVA

Certificagbes ganham for¢a, mas peque-
nas e médias empresas ainda enfrentam
dificuldades para implementar sistemas de
gestdo da qualidade.

TECNOLOGIA

Autopecas investem em inovacao tecno-
légicapara integrar processos industriais
com ac¢oes sustentaveis

PANORAMA MULTIMODAL
Fatos que marcaram os modais de
transporte nos ultimos dois meses.

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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Feira chega a maior edicao de sua historia, ocupando
parte da area externa dos pavilhdes do Sdo Paulo Expo
para acomodar os estandes de companhias nacionais
e internacionais que somam 1.500 marcas de produtos
para o mercado de reposi¢do, manutencao, reparacéao,
acessorios e equipamentos automotivos

Por JOAO MATHIAS

Durante cinco dias seguidos, automotiva, se reunem em um
90 mil visitantes, incluindo em- dos principais eventos do se-
presarios e diversos profissio- tor para trocar informacoes, di-
nais do mercado nacional e ex- fundir e ampliar conhecimen-

terior de reparacao e reposicao tos, aprimorar ideias, antecipar
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“O que podemos
afirmar com certeza
€ que a Automec, como
o principal hub da
América Latina
no lancamento de
produtos, tecnologias,
tendéncias e
informacdes, tem
refletido uma
transformacéo clara no
setor.O foco agora esta
na evolugéo para a
eletrificacdo. Além
disso, segmentos que
antes eram mais
discretos, como o de
cuidados automotivos
(car care), estao
ganhando destaque
e crescendo
significativamente.”

Eduardo Marchetti,
gerente da Automec

TRANSPORTE MODERNO 6

novidades e avaliar inovacoes de produtos e
sistemas de fabricantes daqui e de fora. Tra-
ta-se da Automec 2025 - 16 Feira Internacio-
nal de Autopecas, Equipamentos e Servicos,
onde, entre os dias 22 e 26 de abril de 2025, se
concentra o que ha de mais importante rela-
cionado ao fornecimento de pecas e equipa-
mentos para todos os tipos de veiculos leves
e pesados, tanto urbanos quanto rodoviarios.

Ao longo dos corredores espalhados pelos
105 mil metros quadrados dos pavilhdes do
Sao Paulo Expo, na capital paulista, e ocu-
pando parte do lado externo, 1.500 marcas
apresentam lancamentos e oportunidades
de negdcios, que podem resultar em uma ci-
fra prevista de R$ 29 bilhdes. O montante ul-
trapassa os cerca de R$ 27 bilhdes atingidos
em 2023, quando foi realizada a ultima edi-
¢cao da feira bienal e plataforma de conexao
mais completa para o aftermarket automoti-
vo, de acordo com a empresa organizadora
RX Brasil, divisao da provedora global RELX
na area de analises e ferramentas de decisao.

O elevado valor movimentado na Auto-
mec confirma a relevancia do evento para o
mercado de reposicao, manutencao, repa-
racao, acessorios e equipamentos automoti-
vos. Segundo Eduardo Marchetti, gerente da
Automec, 70% do publico presente é forma-
do por executivos com envolvimento na de-
cisdo de compra e portadores de mais de R$
1 milhao para investir.

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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AMBIENTE DE CONEXOES
E INVESTIMENTOS

“Para 2025, estimamos gerar
mais de 500 mil leads comer-
Ciais de negociacao e impulsio-
nar o crescimento do mercado
como um todo”, informa o ge-
rente da Automec. “Nosso com-
promisso & oferecer um am-
biente propicio para conexoes,
um ponto de encontro para
todo o setor de reposicao e re-
paracao automotiva”.

Marchetti, no entanto, diz que
sempre é dificil saber com ante-
cedéncia as novidades da feira,
porque as empresas nao adian-
tam o que plangjam mostrar. O
que podemos afirmar com cer-
teza € que a Automec, como o
principal hub da América Latina

A estimativa

dos organizadores

da Automec é de que 70%
do publico presente sera
formado por executivos
com envolvimento

na decisédo de compra e
portadores de mais de R$ 1
milh&o para investir

TRANSPORTE MODERNO
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no lancamento de produtos, tec-
nologias, tendéncias e informa-
coes, tem refletido uma trans-
formacao clara no setorO foco
agora esta na evolucao para a
eletrificacao. Além disso, seg-
mentos que antes eram mais
discretos, como o de cuidados
automotivos (car care), estao ga-
nhando destaque e crescendo
significativamente.” A diversifica-
¢cao de produtos também cres-
ce a medida que a pegada eco-
|6gica se expande no setor.
Nesta edicao se percebe, con-
tudo, a internacionalizacao do
evento com o incremento de
20% na participacao de marcas
de outros paises, como Alema-
nha, Argentina, China, Coreia do
Sul, Estados Unidos, Holanda,
india, Japao, Poldénia e Turquia.

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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A Arena

de Conteudos

terd uma programacao
completa de painéis

e palestras para quem
esta em busca

de qualificagéo
profissional

e atualizagao

no setor

automotivo

TRANSPORTE MODERNO 8

As chinesas se desta-
cam em numero, sina-
lizando que acompa-
nham as montadoras
conterraneas desem-
barcadas aqui recente-
Mmente.

As muitas nacionali-
dades na feira tém boa
avaliacao de Marchetti.
“Isso vai permitir aos vi-
sitantes terem acesso as principais novidades e
uma ampla variedade de produtos, servicos e
tecnologias para escolher qual delas se encai-
xa melhor em seus objetivos e negdcios’, diz.

Pelo reconhecimento internacional, a Au-
tomec 2025 montou uma tenda climatizada
em um espaco externo e exclusivo para aco-
modar grande parte das 700 marcas estran-
geiras presentes no encontro empresarial, in-
cluindo SpeedMax, Magneti Marelli, Cofap,
Spicer, Victor Reinz, Holset, Meritor, Denso,
Eaton, Gates, Loctite, Teroson, Mann-Filter,
MWM, Philips, SKF, LUK, INA, FAG, Tecfil, en-
tre outras. O evento conta com o apoio das
principais associacdes do setor, como Sindi-
pecas, Abipecas, Alianca, Andap, Anfape, As-
dap, Conarem, Sicap, Sincopecas e Sindirepa.

ATRACOES VARIADAS

Na Automec XP, area com palestras e

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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dedicada as experiéncias e
conteudos dentro da Auto-
mec, ocorrem ainda trés gran-
des atracdes com foco na in-
teratividade e no aprendizado
na pratica. “E uma triade e trés
pilares, sendo o primeiro a in-
formacao, o segundo a forma-
cao e o terceiro experiéncia
profissional”, afirma Marchetti.

Na Arena de Conteudos, a
informacao € passada por in-
fluenciadores e especialista
que falam de temas que estao
nascendo e vao permanecet,
pelo menos, pelos proximos
dois anos. Apresentacdes de
painéis e exposicoes estimu-
lam debates de assuntos que
estao avancando para o futuro,
como descarbonizacao, econo-
mia circular, sustentabilidade
e ESG, além de novas tecno-
logias para as oficinas e acdes
para mais inclusao, como au-
mento de mecanicos mulheres
e deficientes auditivos.

A parte de formacao esta
na atracao estreante deste
ano. A Universidade Automec
traz cursos e treinamentos
elaborados com parceria do

TRANSPORTE MODERNO
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Servico Nacional de Aprendi-
zagem Industrial (Senai), do
Instituto da Qualidade Auto-
motiva (IQA), e de outras em-
presas. Todos os aprendizados
fornecem certificados apds a
conclusao das aulas.

Ainda na Automec XP ha
atividades de interacao no
Garage Show da Arena Per-
fect Automotive, onde pe-
¢as automotivas sao subme-
tidas a manobras de drift de
alta performance para testar
qualidade e resisténcia. Pilo-
tos profissionais colocam os
componentes dos veiculos a
prova em curvas do circuito
instalado do lado de fora do
Sao Paulo Expo. A atividade
é realizada em parceria com
a Ultimate Drift e tem patro-
cinio da Mahle, NGK e SKY
Automotive.

Marchetti explica que as
atracdes da Automec XP aten-
dem a pedidos dos visitantes
da feira, que querem intera-
gir e viver experiéncias prati-
cas. “Essas atividades foram
criadas para proporcionar um
espaco dinamico, onde os

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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profissionais do setor possam
aprender, testar e vivenciar as

ol

novidades de perto", afirma o
gerente.

EDICAO 2025 OFERECE QUALIFICACAO
UNIVERSITARIA AOS VISITANTES

Neste ano, a atracao inédi-
ta do evento considerado o
maior do setor na América La-
tina € a Universidade Automec.
Desenvolvida especialmente
para atender os visitantes que
buscam qualificacao profissio-
nal e atualizacao em um mer-
cado cada vez mais competi-
tivo, a educacao continuada

TRANSPORTE MODERNO
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T OHTEL

oferecida na feira € uma inicia-
tiva, com apoio de instituicdes
ligadas a cadeia produtiva do
transporte veicular.

“Para o profissional da re-
paracao, € um importante di-
ferencial, pois o cliente sabe
gue esta sendo atendido por
um prestador de servicos com
dominio das mais modernas

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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tecnologias e com as compe-
téncias necessarias para execu-
tar um trabalho com altos ni-
veis de qualidade e confianca’,
afirma o gerente da Automec,
Eduardo Marchetti. “Escolhe-
MOos reunir treinamentos de car-
ga horaria curta, com cerca de
duas horas, para que o visitante
possa se capacitar e, ao mesmo
tempo, aproveitar a feira”

No proéprio local, estao dis-
poniveis aulas e treinamentos
com certificado emitido pelo
Servico Nacional de Aprendi-
zagem Industrial (Senai), refe-
réncia em capacitacao técnica
e tecnoldgica. Responsavel por
promover a exceléncia e a ino-
vacao no setor, o Instituto da
Qualidade Automotiva (IQA)
também é emissor de certifica-
coes. Ha cotas de participagao
para empresas que desejarem
patrocinar a iniciativa e incluir
conteudos proprios na progra-
macao de aprendizagem.

Os temas dos painéis minis-
trados pelo Senai abordam
tendéncias que moldarao

TRANSPORTE MODERNO
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o futuro do transporte e da
mobilidade — sendo a dire-
¢cao assistida uma delas. No
workshop dedicado a eletri-
ficacao veicular — propulsao
gue ganha visibilidade diante
da necessidade de reduzir a
emissao de gases poluentes
— sao analisadas as compe-
téncias ligadas a montagem
e reparacao de instalacdes
elétricas e equipamentos de
veiculos automotores.

Outra atividade do curso € a
avaliacao de conhecimentos
técnicos e praticos da area au-
tomotiva, com a aplicacao da
Prova IQA. O instituto também
promove o aprendizado "5S nas
Oficinas", que ensina como apli-
car a metodologia oriental para
organizar o ambiente de traba-
Iho. O programa de gestao tem
como objetivo aumentar a pro-
dutividade e reduzir desperdi-
cios, orientando-se por cinco
palavras japonesas: Seiri (utiliza-
¢ao), Seiton (organizacao), Sei-
so (limpeza), Seiketsu (saude) e
Shitsuke (autodisciplina). M

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR



UM RECONHECIMENTO
AS MAIORES

E MELHORES EMPRESAS
E UMA OPORTUNIDADE
DE NETWORKING:

UMA RECEITA

PREMIUM COM 38 ANOS
DE SUCESSO.

Completando 38 anos de premiacdes ininterruptas, o evento Maiores do Transporte & Melhores
do Transporte se consolidou, nao s6 como uma das mais cobicadas premiacoes do setor,
como também se tornou um Mmomento unico para fazer networking.

Reunindo em um sé lugar as liderancas de um setor que movimentou cerca de R$ 4,18 trilhdes
(equivalente a 38,5% do PIB de 2023)., Maiores do Transporte & Melhores do Transporte torna
possivel aproximar e conectar players do setor de transporte, da logistica e da industria

da tecnologia, gerando sinergia em negocios, além, é claro, de premiar as empresas que

se destacaram no exercicio de 2024.

ANUNCIE NA EDIGAO, SEJA PARCEIRO DO EVENTO E COLOQUE SUA MARCA EM DESTAQUE

-~ Maiores g, Melhores

DO TRANSPORTE DO TRANSPORTE
EDICAO : EVENTO: 2 5
COM MIL EXEMPLARES — '?'m N EMPLARES
DISTRIBUIDOS DURANTE = IMPRESSOS NOV
O EVENTO = =

Hotel

e N e e -
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Industria de autopec¢as investe
em novas solucoes para atender
as demandas futuras

Todo desenvolvimento tecnologico implementado
pelas montadoras é feito com intrinseca parceria
com seus fornecedores de nivel 1 e desdobrado o longo
da cadeia de fornecimento, segundo o presidente o Sin-

dipecas e da Abipecas

Por SONIA MORAES

O setor de autopecas acom-
panha atentamente a trans-
formacao da industria auto-
mobilistica na trajetdria da
descarbonizacdo e concentra
suas estratégias no desenvolvi-
mento de novas solucdes para

TRANSPORTE MODERNO

13

atender as demandas futu-
ras. ‘A cadeia produtiva esta se
movimentando, mas os inves-
timentos em inovacao devem
ser constantes’ afirma Clau-
dio Sahad, presidente do Sin-
dicato Nacional da Industria de

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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Componentes para Veiculos Automotores
(Sindipecas) e da Associacao Brasileira da In-
dustria de Autopecas (Abipecas), em entre-
vista para a Transporte Moderno.

Segundo o dirigente, com o programa na-
cional de Mobilidade Verde e Inovagao (Mo-
ver), as empresas passaram a ter previsibili-
dade que estimula a investir sem receio de
descontinuidade. Outras caracteristicas im-
portantes dessa nova politica industrial citadas
pelo presidente do Sindipecas e da Abipecas
sao: valorizacao da matriz energética brasilei-
ra, énfase na descarbonizacao com qualquer
rota tecnoldgica, Pesquisa, Desenvolvimento
e Inovacao (PD&I) com investimentos viaveis e
localizacao de componentes.

“De meados do ano passado até o final de
janeiro, quase cem empresas associadas ao
Sindipecas ja estavam habilitadas no pro-
grama Mover. Essa quantidade é crescente
e ja ultrapassou o numero de empresas que
participaram do Rota 2030. Ao todo, sao 163
empresas no periodo, somando montado-
ras e fabricantes de pneus também’, informa
Sahad. “Mas um dos entraves é a escassez de
recursos desse e de outros programas gover-
namentais. Infelizmente, ha mais demanda
do que oferta”, destaca.

O presidente do Sindipecas e da Abipe-
cas diz que o setor de autopecas trabalha
em total consonancia com as montado-
ras e “‘quando ha previsibilidade (demanda),

A | INDICE

“A competitividade
de qualquer setor
industrial ndo
depende somente
do que é feito
do lado de dentro
dos portdes das
fabricas, mas também
das condicbes
macroecondémicas,
que podem
representar
poderosos entraves,
e isso independe
das empresas para
serem competitivas
no mercado
internacional.”
Claudio Sahad,

presidente do Sindipecas
e da Abipecas

TRANSPORTE MODERNO 1 4 EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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nossas empresas também ele-
vam seus investimentos”.

Para 2025, a estimativa € que
os investimentos do setor de
autopecas totalizem R$ 6,60 bi-
Ihdes, valor 3,19% superior aos R$
6,40 bilhdes aplicados em 2024,
Além de atualizar os processos
para acompanhar o ciclo de in-
vestimentos anunciado pelas
montadoras, atendera as exi-
géncias do Mover, que estimula
a producao de novas tecnolo-
gias para melhorar a eficiéncia
energética e reduzir as emissoes
de poluentes dos veiculos, se-
gundo o Sindipecas. “Todo de-
senvolvimento tecnoldgico im-
plementado pelas montadoras
é feito com intrinseca parceria
com seus fornecedo-
res de nivel 1 e desdo-
brado ao longo da ca-
deia de fornecimento’,
afirma o executivo.

Como exemplo de

E A ESTIMATIVA
DE INVESTIMENTO
DA INDUSTRIA

ol

pode ganhar ainda mais rele-
vancia na busca planetaria pela
descarbonizacao. “Temos sem-
pre de lembrar que o inimigo
€ o CO2, e nao a combustao.
Portanto, esse tipo de motor,
alimentado com biocombus-
tiveis ou até hidrogénio, é de
grande valia”

COMPETITIVIDADE
DEPENDE DAS CONDICOES
MACROECONOMICAS

Além de continuar investin-
do em inovacao dos processos
produtivos e na capacitacao de
seus colaboradores, as empre-
sas fabricantes de autopecas
precisam participar de feiras
e eventos internacio-
nais e ver o que é feito
em outros paises para
conseguirem aumen-
tar a participagcao na
cadeia de fornecimen-

DE AUTOPECAS EM 2025

competéncia da en-
genharia brasileira,
Sahad cita o motor
flex, tecnologia que o
pais exporta para ou-
tros mercados e que

TRANSPORTE MODERNO
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to global, segundo o
Sindipecas.

As exportacoes, de
acordo com Sahad, sao
a grande virada de cha-
ve para o Brasil, pois
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BALANCA COMERCIAL DAS
EMPRESAS DE AUTOPECAS

ESTIMATIVA

EM 2025

QUEDA DE

ANTE O SALDO
COMERCIAL NEGATIVO
DE US$ 13,1 BILHOES
REGISTRADO EM 2024.

ol

elas é que farao os volumes aumentarem.

Como exemplos que tornam os custos das
empresas mais elevados do que os dos com-
petidores estrangeiros, Sahad cita os altos en-
cargos trabalhistas, ineficiéncia logistica, in-
seguranca juridica, elevada carga tributaria,
custo da burocracia, inseguranca fisica e pa-
trimonial, entre outros. “Além de superarmos
os tais entraves da competitividade, para au-
mentarmos as exportacoes, precisamos ter
acordos comerciais com mais paises, a fim de
diminuir nossa dependéncia do Mercosul.”

O presidente do Sindipecas e da Abipecas
destaca que o setor de autopecas faz parte de
uma cadeia produtiva desafiadora, a da mo-
bilidade, que esta sempre em movimento,
rompendo barreiras do conhecimento tecno-
l6gico. “O Sindipecas tem desenvolvido varias
acoes para, ao lado de outras entidades rele-
vantes, participar da criacao de politicas publi-
cas que retirem os entraves macroecondmicos
da competitividade da industria de transfor-
Macao e proporcionem seu aumento. Parale-
lamente, trabalha para mostrar caminhos e es-
timular seus associados a investir em inovacao
e capacitacao de seus colaboradores’”

A estimativa do Sindipecas € que a balanca
comercial das autopecas fechara 2025 com
déficit de US$ 11,45 bilhdes, o que representa-
ra uma queda de 12,5% ante o saldo comer-
cial negativo de US$ 131 bilhdes registrado
em 2024. Alguns fatores podem contribuir
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O programa Movet, para o aumento das exportacdes brasileiras
de acordo com Sahad, de autopecas, segundo Sahad.
valoriza a matriz ‘A melhora na situacdo econdmica da Ar-

energetica brarfllelra, gentina, a desvalorizacao do cambio, na me-
com énfase

na descarbonizagao dia anual de 2024 (de R$ 5.39), e a expectati-
com qualquer  Vvade evolugdo em outros mercados vizinhos,
rota tecnologica como Chile e Coldbmbia, sao importantes para
as exportacoes de pecas de reposicao. Por
outro lado, a mesma desvalorizacao do cam-
bio desestimula as importacdes. Somam-se
a isso as incertezas provocadas por discursos
e acoes do atual presidente dos Estados Uni-
dos. Com isso, o déficit deve ser reduzido.”

OS DESAFIOS DA ELETRIFICACAO

Na avaliacdo do presidente do Sindipe-
cas e da Abipecas, a eletrificacao € um dos
meios para reducao da emissao de carbo-
no e pode coexistir com outros. “No Brasil,
considerando-se nossas especificidades e
até mesmo as condicdes socioecondmicas,
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podemos ser grandes fabrican-
tes de veiculos hibridos flex,
abastecidos com etanol. Tam-
bém podemos nos tornar im-
portante hub produtor e ex-
portador de motores e veiculos
a combustao, que nao devem
ser mais produzidos na Uniao
Europeia e nos Estados Unidos
e ainda terao longa vida adian-
te, principalmente nos paises
subdesenvolvidos e em desen-
volvimento. Essa oportunidade
é também um grande desafio
para toda a cadeia de produ-
¢ao. Uma das missdes do Sin-
dipecas € acompanhar as mu-
dancas, a fim de manter seus
associados bem informados e
com capacidade para refletir e
tomar decisdes acerca do futu-
ro de seus negocios’, diz Sahad.

O setor de autopecas esta
preparado para enfrentar os de-
safios que a eletrificacao e a hi-
bridizacao trarao, segundo José
Eduardo Luzzi, diretor de veicu-
los comerciais do Sindipecas e
presidente do conselho de ad-
mMinistracao do movimento Mo-
bilidade de Baixo Carbono para
o Brasil (MBCB). “As empresas

TRANSPORTE MODERNO
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estao fazendo o dever de casa
e estarao aptas a atender os ru-
mos futuros do mercado auto-
motivo. Basta haver a respectiva
demanda por parte das monta-
doras, o que ainda nao ocorreu.
Além disso, como a frota brasi-
leira € a sexta maior do planeta
(47 milhdes de veiculos, segun-
do levantamento estatistico do
Sindipecas), as tecnologias atu-
ais também continuarao pre-
sentes durante bom tempo’,
afirma Luzzi. Ele destaca que
parte do investimento anuncia-
do pela industria de autopecas
esta associada a implementa-
¢ao de novas tecnologias que
enderecam a questao da tran-
sicao energética.

A expectativa do setor de au-
topecas para 2025, segundo Lu-
Zzi, € que as vendas tenham um
crescimento entre 4% e 5% so-
bre os resultados de 2024 e as
exportacoes registrem aumento
de 5%. “Apesar das dificuldades
no cenario mundial, esperamos
a recuperacao da economia ar-
gentina, que deve crescer 5%,
segundo o Fundo Monetario In-
ternacional (FMI)” o™
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Aftermarket como
motor de crescimento

Por ALINE FELTRIN

Com uma visao estratégica
voltada para o futuro, a Eaton
vem consolidando sua atuacao
no mercado de reposicao com
uma serie de investimentos em
tecnologia, capacitacao e estru-
tura fabril. Gustavo Orru, diretor
geral da unidade de negdcios
de aftermarket do Grupo Mo-
bility América do Sul da Eaton,
explica que o aftermarket dei-
Xou de ser apenas um comple-

mento a producao origi-
nal (OEM) e passou a
desempenhar papel
central no crescimen-
to da companhia.
Em entrevis-
ta a Transpor-
te Moderno,
de-
as
iniciati-
vas que
vém trans-
formando a
presenca da

TRANSPORTE MODERNO
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empresa no Brasil e na Améri-
ca do Sul. Com foco em quali-
dade, proximidade com a rede
de distribuicao e programas ex-
clusivos de capacitacao, a Ea-
ton aposta na valorizagcao do
mercado local como diferen-
cial competitivo diante da cres-
cente presenca de importado-
res, especialmente os asiaticos.
O executivo também destaca
o papel da inovacao e da eco-
nomia circular na estratégia da
companhia, além das metas
ambientais ambiciosas.

Em um cenario que exige
agilidade, suporte técnico e
produtos de alto desempenho,
a Eaton vé no aftermarket uma
alavanca fundamental para
ampliar sua atuacao — tanto no
Brasil quanto no exterior. A ex-
pectativa para 2025 é otimista:
enquanto o mercado prevé um
crescimento de até 11%, a em-
presa trabalha com projecoes
ainda mais robustas.
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TM - A Eaton Gustavo Orru - O aftermarket se tornou um

tem investido pilar estratégico para o crescimento global
bastante no

da Eaton. No passado, ele era tratado apenas

aftermarket nos ,
ultimos anos. Como como um segmento complementar ao ori-
essa estratégia se ginal equipment manufacturer ou fabrican-
consolidou? te de equipamento original (OEM). Agora, ele
caminha com autonomia, recebendo investi-

mentos em pesquisa e desenvolvimento, ca-

pacitacao e estrutura fabril.

TM - Qual o impacto Gustavo Orru - Um dos principais reflexos
dessamudancade ¢ a presenga mais forte da Eaton no merca-
posturano mercado 45 Desenvolvemos treinamentos técnicos
brasileiro? - T .
e comerciais para distribuidores e aplicado-
res, sempre com uma dupla de especialis-
tas - um comercial e um técnico. Isso melho-
ra a compreensao dos produtos e gera mais
oportunidades de negdcios.

TM — Essa estratégia Gustavo Orra - Com certeza. Criamos progra-

também_ atinge a rede mas especificos, como a Jornada da Eaton, no
de distribuidores?

qual dedicamos uma semana inteira a um dis-
tribuidor, oferecendo treinamentos, suporte de
marketing e técnico. Isso fortalece a relagao e
impulsiona as vendas.

“O aftermarket deixou de ser coadjuvante
e passou a ser um motor estratégico
de crescimento para a Eaton.”
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TM - Falando em
competitividade,

como a Eaton

se diferencia

dos importadores,
sobretudo os asiaticos?

TM - O mercado
brasileiro tem
sido impactado
pela entrada

de fabricantes
chineses. Como
enfrentar essa
concorréncia?

TM — Houve um
investimento recente
de R$ 800 milhdes
em novos produtos e
inovagao. Como esse
aporte impacta

o aftermarket?

TRANSPORTE MODERNO ) |

GUSTAVO ORRU, DIRETOR GERAL DA UNIDADE
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Gustavo Orru - Nosso diferencial é a combi-
nacao de qualidade, suporte e producao lo-
cal. Embora nem sempre tenhamos o menor
preco, oferecemos produtos com a mesma
engenharia dos itens OEM, suporte técnico
direto e uma cadeia de suprimentos mais
agil, sem depender de importacoes.

Gustavo Orra - O caminho é investir conti-
nuamente em tecnologia e eficiéncia fabril. A
Eaton trabalha constantemente na reducao
de custos e desperdicios, moderniza suas fa-
bricas e investe na capacitacao do mercado.
Além disso, oferecemos rapidez e confiabili-
dade na entrega de pecas, um fator crucial
para manter frotas operacionais.

Gustavo Orra - Esse montante se divide en-
tre pesquisa e desenvolvimento e infraestru-
tura fabril. No Brasil, somos responsaveis pelo
desenvolvimento global das transmissoes le-
ves da Eaton, com um centro de tecnologia
avancado, laboratdrios modernos e uma fro-
ta de testes. Esses investimentos garantem
gue nossos produtos estejam sempre alinha-
dos com as necessidades do mercado.

"Investimos em tecnologia, capacitacédo
e producéao local para enfrentar

a concorréncia asiatica nao apenas
com pre¢o, mas com valor”.
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TM — Quais sao os
principais desafios e
oportunidades para o
aftermarket brasileiro
nos proximos anos?

TM — O mercado
também precisa ser
conscientizado sobre
0s ganhos que esse
produto traz, certo?

TM —Qual é a estratégia
do Aftermarket para
crescer na exportacao?

TM — Por que
esses dois paises?

TRANSPORTE MODERNO 2 2

GUSTAVO ORRU, DIRETOR GERAL DA UNIDADE
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Gustavo Orru - O principal desafio € manter
a competitividade frente a concorréncia in-
ternacional e as oscilacdées econdmicas. Por
outro lado, temos uma grande oportunidade
no crescimento da frota circulante e na pro-
fissionalizacao do setor. Empresas que inves-
tem em qualidade, suporte e agilidade conti-
nuarao se destacando no mercado.

Gustavo Orrd - Exatamente! Faz parte do
processo de capacitacao. Ha muito trabalho
envolvido, incluindo toda a logistica reversa.

“A economia circular e a inovacao fazem
parte da nossa estratégia para crescer

com responsabilidade e reduzir emissdes.

Gustavo Orru - Atendemos toda a América
do Sul, da Venezuela ao Chile, incluindo Uru-
guai e Paraguai. Nos ultimos sete, oito anos, a
Argentina e a Coldmbia se destacaram.

Gustavo Orru - A Argentina tem uma fro-
ta grande, principalmente de caminhoes
de marcas europeias, € os produtos que
fornecemos sao produzidos no Brasil. Isso
fortalece nossa parceria. Ja a Coldmbia
tem a segunda maior frota da regiao, com
um perfil mais americano, de caminhdes
importados dos EUA. Nossas plantas na
Ameérica do Norte fornecem esses com-
ponentes.

EDICAO DIGITAL - 526 | MAR-ABR
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TM - E quais outros
paises tém sido foco
recente?

TM — O Brasil ja é
um hub exportador
para a regiao?

TM - Vocé mencionou
que o Brasil também esta
se tornando um hub para
outros continentes. Como

isso esta acontecendo?

TM - Quais paises ja
estdo recebendo esses
produtos?

TRANSPORTE MODERNO 2 3
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Gustavo Orrua - Nos ultimos trés anos, inves-
timos muito em Peru, Paraguai e Uruguai,
onde temos crescido significativamente.

Gustavo Orra - Sim. Aproximadamen-
te 80% do que vendemos para a Ameéri-
ca do Sul é produzido aqui, abrangendo
caminhoes pesados, valvulas e até itens
agricolas. Os outros 20% sao componen-
tes importados da Europa e da Ameérica
do Norte.

Gustavo Orra - Com o avancgo da eletrifica-
¢ao, montadoras da Europa e dos EUA estao
focadas em veiculos elétricos, mas a adogao
tem sido mais lenta que o previsto. Isso abre
espaco para exportarmos componentes de
combustao interna para esses mercados,
aproveitando nossa base produtiva.

Gustavo Orra - Exportamos para México,
Ameérica do Norte e alguns paises da Europa,
como a Polénia.

“Nossa expectativa é crescer acima do
mercado. Enquanto se fala em até 11%,
projetamos de 14% a 16% para 2025.”
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TM — E no setor

de caminhoes,

como esta a transi¢éo
para a eletrificacao?

TM — Quais sédo as metas
da Eaton para a reducéao
de emissdes?

TM - Quais

as perspectivas

da Eaton para o mercado
brasileiro de reposig¢éo
em 20257

TRANSPORTE MODERNO /]
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“O Brasil € hoje um hub estratégico
de exportacdo para a Ameérica do Sul

e comeca a ganhar forca em outros continentes.”

Gustavo Orra - O ritmo é bem mais lento
gue no setor de automoveis. Continuamos
fabricando componentes aqui no Brasil
para abastecer a América do Norte e im-
portamos alguns itens para complementar
nosso portfolio.

Gustavo Orra - Trabalhamos em duas fren-
tes: desenvolvimento de transmissdes e em-
breagens alinhadas com normas ambientais,
como o Euro 6, e economia circular, reapro-
veitando materiais no ciclo produtivo. Nossa
meta é reduzir em 50% as emissdes de ga-
ses do efeito estufa até 2030, tomando como
base 2018. No Brasil, devemos antecipar essa
meta em pelo menos quatro anos.

Gustavo Orru - O mercado prevé um cres-
cimento entre 9% e 11%, mas nossa meta
€ entre 14% e 16%. Algumas linhas, como
remanufaturados e valvulas, devem crescer
mais de 20%.
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TM — Vocés estao
langando um novo
programa na Automec.
Pode nos contar mais®?

TM - O mercado

de reposicdo depende
muito da experiéncia
do aplicador. Como a
Jornada Eaton pretende
impactar esse publico?

TM — Pequenos frotistas
tendem a priorizar
preco. Como
convencé-los a investir
na qualidade da Eaton?

ol

“A capacitagdo de pequenos mecanicos

é essencial para conscientizar o mercado
sobre o verdadeiro custo-beneficio das pecas
de qualidade.”

Gustavo Orra - Sim, vamos langar o progra-
ma Jornada Eaton, um evento que capaci-
ta distribuidores e clientes finais com treina-
mento técnico e estratégico. Nosso estande
na Automec tera detalhes desse programa.

Gustavo Orra - Exatamente! O diferen-
cial da nossa marca esta na experiéncia do
cliente. Concorrentes chineses podem che-
gar com preco mais baixo, mas nao com a
mesma estrutura de suporte, treinamento
e assisténcia técnica. Nosso objetivo € de-
monstrar valor, ndo apenas preco.

Gustavo Orru - Estamos investindo na capa-
citacao de mecanicos de oficinas pequenas,
para que possam orientar os frotistas sobre a
durabilidade das pecas. Muitas vezes, a eco-
nomia no curto prazo gera prejuizo depois,
com paradas inesperadas e maior custo de
manutenc¢ao. A educacao do mercado ¢é es-
sencial para mostrar essa diferenca. ™M
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Autopecas ampliam
investimentos
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Além das novas tecnologias e da modernizac¢ao

do parque fabril, a expansao dos centros de distribuicéo
esta na mira de algumas empresas como estratégia
para ampliar as vendas no aftermarket

Por SONIA MORAES

Diante das transformacgodes no
setor automotivo e do avanco
de regulamentacdes ambien-
tais mais rigidas, a industria de
autopecas no Brasil vem acele-
rando os investimentos em mMmo-
dernizagao industrial, inovacao
tecnoldgica e expansao da ca-
pacidade produtiva. O foco é

TRANSPORTE MODERNO
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claro: sustentar o crescimento —
especialmente no mercado de
reposicao, que se torna cada vez
Mmais estratégico para a geragao
de receita — e manter a compe-
titividade frente a evolugcao dos
sistemas veiculares, a eletrifica-
¢cao e a crescente demanda por
solugdes com menor impacto
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"A instalagéo
de uma nova linha
automatizada para

a producao de
pastilhas de freio
para veiculos
comerciais em
Caxias do Sul (RS)
amplia a condicéo
da empresa de
CONcorrer nos
mercados nacional
e internacional”

Alfredo Lorenzoni,
diretor global de linha
comercial da Frasle
Mobility.

ol

ambiental. Empresas como Frasle Mobility,
Cummins, Eaton e MWM tém colocado em
pratica planos ambiciosos para ampliar pre-
senca nhesse cenario, apostando em auto-
macao, desenvolvimento de materiais sus-
tentaveis, diversificacao de portfolio e redes
logisticas mais eficientes, com foco tanto no
mercado interno quanto nas exportacoes.

A Frasle Mobility, que pertence ao Grupo
Randoncorp, investe em tecnologias para
ampliar a eficiéncia produtiva de suas fabri-
cas. Com aportes de mais de R$ 40 milhodes,
a empresa concluiu a instalacao de uma
nova linha automatizada para a producao
de pastilhas de freio para veiculos comerciais
em sua unidade em Caxias do Sul (RS). “Isso
amplia a condicao da empresa de concorrer
nos mercados nacional e internacional”, afir-
ma Alfredo Lorenzoni, diretor global de linha
comercial da Frasle Mobility.

A empresa investiu na qualificacao de seu
centro de engenharia avangada, tendo adqui-
rido equipamentos necessarios para o desen-
volvimento de materiais de friccao e discos de
freio que irao atender a norma de emissoes
veiculares, Euro 7, que tera inicio em 2026 na
Europa e estabelece limites para emissao de
particulas oriundas do sistema de freio.

‘Além dos aspectos logisticos, investimos
pesado, nos ultimos anos, na moderniza-
cao e automacao dos processos produti-
vos para ampliacao de competitividade e
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portfélio de produ-
tos”, revela o diretor.

Em Joinville (SC), a
empresa vai expandir
em 25% a capacida-
de produtiva da Fre-
max, unidade que pro-
duz discos de freios. ‘A
execucao das obras na
subestacao e a aqui-
sicao de novos equipa-
mentos segue conforme plane-
jado, com inicio previsto a partir
do segundo semestre de 2025,
informa Lorenzoni.

Para o mercado de reposicao
de veiculos comerciais, a novi-
dade da empresa € a linha de
pastilhas (Plus, CV Advanced e
HD Pro) que acabou de ser re-
novada. Cada uma delas tem
configuracoes diferentes para
suprir demandas especificas
dos clientes, desde o uso rodo-
viario mais brando até um uso
urbano mais severo.

Na linha de lonas de freio, a
empresa lancou recentemen-
te o material AF/730 Premium,
desenvolvido para aplicacoes
mais severas. Com maior re-
sisténcia mecanica, o0 novo
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Pastilhas de freios
Advanced, da Frasle

composto garante du-
rabilidade superior.
Lorenzoni afirma que
a busca pelo TCO (to-
tal cost of owner-
ship ou custo total
de propriedade) é es-
sencial no mercado de reposi-
¢cao, pois 0s empresarios bus-
cam constantemente melhorar
seus custos operacionais. ‘A em-
presa entende isso e evolui os
seus produtos para potenciali-
zar ainda mais este aspecto. No-
vos materiais com o melhor de-
sempenho sao o foco principal
do trabalho do Centro de Enge-
nharia Avancada (Movetech)’, diz
Lorenzoni. E ele acrescenta: ‘O
mercado global impode desafios
e exige que facamos desenvolvi-
mentos especificos para captar
a necessidade de cada geogra-
fia, tornando nossa equipe de
desenvolvimento globalizada e
apta a criar produtos pensados
para cada realidade, tanto para
o segmento OEM (montadoras)
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quanto para o de reposicao.”

A Frasle Mobility esta trabalhando no avan-
¢co de tecnologias mais ‘verdes, com cada
vez menos impacto ambiental. “No Brasil fo-
MOos 0s primeiros a banir o amianto nos nos-
sos produtos, ha mais de 20 anos, e ja temos
uma linha completa de materiais de friccao
que atende as mais recentes normas am-
bientais nos Estados Unidos e, agora, esta-
mMos visualizando tecnologias de produto e
de processo que minimizam a pegada de
carbono de nosso produto. Temos um com-
promisso publico de ESGC e levamos a sério
as metas que definimos.”

PESQUISAS DE MERCADO

A Cummins tem feito investimentos pon-
tuais em pesquisas de mercado para ampliar
o0 conhecimento sobre posicionamento de
produtos, atuais players e sobre o compor-
tamento do consumidor. “O recente investi-
mento em todo o mundo, incluindo o Bra-
sil, foi em uma nova embalagem para a linha
de pecas genuinas com uma etiqueta exclu-
siva com holograma e demais elementos de
identificacao que contribuem para que os
clientes saibam que se trata de um produto
genuino e nao algo falsificado”, revela Maria-
na Marcondes, gerente de vendas de pecas
de reposicao da Cummins.

No segmento de drivetrain e freios, a
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"A CDBS esta
atenta a essa
transformacgéo
e acompanha
as tendéncias
relacionadas
a eletrificacéao
e sustentabilidade”
Leandro Carvalho,

diretor de Aftermarket
CDBS América Latina

T
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Cummins Drivetrain and Braking Systems
(CDBS) tem intensificado seus investimentos
para ampliar sua presenca no mercado de
reposicao, segundo Leandro Carvalho, diretor
de aftermarket da CDBS Ameérica Latina. Em
seu portfolio, a CDBC mantém atualmente
mais de trés mil itens ativos para o afterma-
rket, incluindo componentes do diferencial,
rolamentos, cruzetas, oleo para o diferencial
e, mais recentemente, pecas para eixo car-
“Nosso foco dan. Somente em 2025, foram adicionados

€ manter os clientes 27 novos itens para eixo cardan e atualizados
fiéls aos canais 148 componentes, fortalecendo ainda mais a

genuinos oferta da linha Meritor.

durante todo ) j .
o ciclo de vida do A CDBS também investe na robustez da

equipamento. rede de atendimento, com mais de 465 pon-

Para isso, estamos tos ativos em todo o Brasil, bem como no de-

trabalhando para senvolvimento de tecnologias como o sistema
garantir a

Meritor CalibrAR (MTIS), que proporciona ga-

disponibilidade nhos em seguranga, economia e durabilidade,

dos produtos

e oferecer elevando o padrao das solugdes disponiveis no
o melhor mercado de reposicao’, afirma Carvalho.
custo-beneficio.”
Mariana Marcondes, NOVIDADES NA LINHA

gerente de vendas de pecas

de reposicao da Cummins L. .
Para o mercado de reposicao, a Cummins

estd lancando trés novos injetores ReCon
para veiculos Euro 5. “Com foco na otimiza-
¢cao de produtos e aplicagoes, a equipe tem
trabalhado para expandir a linha “Backbo-
ne ReCon” para os motores ISF e ISL, ambos
Euro 5. “Com a entrada do Euro 6 em 2023,
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o time de pods-vendas ja esta

se preparando para disponibili-
zar todo o portfolio de produ-
tos, incluindo Kits de reforma e
itens a base de trocas, garantin-
do a coleta de cascos e a futura
liberacao de produtos remanu-
faturados’, detalha a gerente de
vendas.

Complementando essa movi-
mentacao, a CDBS também traz
novidades importantes, com
destaque para a introducao de
NOVos componentes para eixos
cardan e a promocao da tecnho-
logia CalibrAR no pds-vendas,
que oferece até 1,5% de econo-
mia de combustivel e até 10%
mais vida util dos pneus.

O mercado de reposicao tem
papel estratégico nos negdcios
da Cummins no Brasil, segundo
Marcondes, contribuindo de for-
ma relevante para a receita da
companhia e para o fortaleci-
mento do relacionamento com
os clientes ao longo de todo o
ciclo devida dos equipamentos.
‘Considerando o faturamento
total da empresa com pecas
(Mmotores e eixos), o aftermarket
representa aproximadamente
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Eixo cardan
MS-160 da CDBS

12,5% do volume.”

A gerente afirma que a expec-
tativa para o mercado de repo-
sicao este ano esta diretamen-
te influenciada pela variagao
cambial, que pode impactar a
competitividade nao somente
dos produtos, mas também do
mercado paralelo, tornando-se
um fator de grande importan-
cia ao longo do ano.

Na avaliacao da gerente, dian-
te da transformacao em todo o
setor automotivo em busca da
descarbonizacao, o mercado
de pods-venda de motores die-
sel continuara demandando
pecas de reposicao nos proxi-
Mos anos. “Mas ja estamos tra-
balhando com os times de de-
senvolvimento para entender as
novas tecnologias e sobre qual
sera o suporte ideal da area de
poOs-venda para essas novas tec-
nologias a médio e longo pra-
zo", afirma Marcondes.
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A CDBS também acompa-
nha as tendéncias relacionadas
a eletrificacao e sustentabilida-
de. “Tecnologias como o Cali-
brAR sao um exemplo de ino-
vacao que promove eficiéncia
energética e contribui para a
reducao de emissdes no trans-
porte, mantendo a CDBS ali-
nhada aos compromissos de
descarbonizacao e a evolucao
do setor”, destaca o diretor.

A substituicdo de compo-
nentes por novos produtos, se-
gundo a gerente, dependera
da tecnologia aplicada, ja que
cada inovacao exige diferen-
tes tipos de pecas. “O time de
pos-venda seguira de perto es-
sas tendéncias e necessidades,
acompanhando as demandas
especificas de motores a gas, hi-
drogénio, diesel, elétricos e ou-
tras tecnologias emergentes.”

A gerente acrescenta que, com
a introducao de novas tecnologias
para atender os veiculos elétricos,
0 mercado de reposicao precisa-
ra se adaptar e investir na capa-
citacao dos profissionais para ofe-
recer o suporte adequado. “Esse
movimento nao é novidade e ja
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Linha
de produtos Meritor

ocorreu no passado, como nha
transicao dos motores mecani-
cos para os eletronicos.”

Segundo Marcondes, a Cum-
Mmins esta preparada para lide-
rar esse processo de transicao,
oferecendo treinamentos, capa-
citacao técnica e suporte espe-
cializado por meio de sua ampla
rede. ‘A introducao de tecno-
logias como o CalibrAR, por
exemplo, ja exige novas compe-
téncias dos técnicos em campo,
reforcando a importancia do in-
vestimento continuo em forma-
¢ao para garantir a seguranca e
o desempenho dos sistemas.”

O destaque da Cummins na
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Automec é a promogao da nova
linha de embuchamentos, lan-
cada no final de 2024, com mais
de 170 itens para o mercado de
reposicao e cobertura de apro-
ximadamente 95% das aplica-
¢coes para caminhodes e 6nibus.

FORTALECIMENTO
NA REPOSICAO

A Eaton adotou novas estraté-
gias para se fortalecer no mer-
cado de reposicao. A empresa,
que esta presente no Brasil ha
68 anos, possui uma variedade
de produtos fabricados em ter-
ritdrio nacional que abastecem
0s segmentos de automoveis,
caminhoes, onibus e maquinas
agricolas (como colheitadeiras),
com uma extensa linha de com-
ponentes composta por inter-
ruptores, sensores, relés e fusiveis
para veiculos com motores a
combustao e elétricos.

‘Além da mar-
ca Eaton e da li-
nha Aftermarket
Parts, que oferece
pecas com precos
Mais acessiveis e com

34
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qualidade assegurada pela en-
genharia da companhia, a em-
presa passou a trabalhar com a
marca ECObox, de transmissoes
e embreagens remanufatura-
das, que possui 0 mesmo prazo
de garantia dos componentes
novos. Seu apelo esta na susten-
tabilidade e na relacao custo-be-
neficio proporcionada pela eco-
nomia circular’, revela Fernando
Piton, gerente nacional de ven-
das e aftermarket da Eaton.

A novidade da empresa na
Automec é o lancamento de
embreagens para o segmento
de vans, como a Mercedes-Benz
Sprinter e a Fiat Ducato, alem
de veiculos comerciais fabrica-
dos na Asia. Outros destaques
sao o conjunto coroa e pinhao e
o Concentric Pneumatic Clutch
Actuator (CPCA), que otimiza o
desempenho da embreagem e
_gerencia a transmissao de
' g poténcia do motor para
o trem de forca. Ha
ainda a valvula sole-
noide PWM (Pulse

ECObox
da Eaton
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“A empresa continua
investindo
nos produtos atuais
para motores
a combustdo
e na linha de
componentes para
veiculos hibridos
e elétricos.”
Fernando Piton,

gerente nacional de vendas
e aftermarket da Eaton

ol

Width Modulation - Modulacao por Largura
de Pulso), cuja funcao é abrir e fechar a pas-
sagem do fluido da transmissao automatica.

Piton afirma que a Automec é o momen-
to para a Eaton mostrar que esta preparada
para o presente e o futuro. "A empresa desta-
ca neste evento que continua investindo nos
produtos atuais para motores a combustao,
que terao vida longa, principalmente no seg-
mento de pesados, mas tambéem tem fei-
to investimentos na linha de componentes
para veiculos hibridos e elétricos.”

A fabricante também oferece produtos
complementares para o aftermarket, como
lubrificantes e fluidos de embreagem. “Nao
se trata apenas de vender a peca de reposi-
¢ao da transmissao, mas de pensar nos com-
ponentes que atuam em conjunto com a
transmissao e a embreagem. Por isso, a em-
presa oferece fluido de embreagem homo-
logado pela engenharia do Brasil e lubrifi-
cante homologado pelas montadoras e pela
mesma engenharia. Tudo isso para garantir
um desempenho superior dos seus produtos
no mercado”, explica o gerente.

ENGRENAGEM
PARA O CRESCIMENTO

A MWM, que em abril completa 72 anos de
atuacao no Brasil e desde dezembro de 2022
faz parte do grupo Tupy — a maior empresa
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"O mercado
de reposicéo
passa por uma
transformacao,
com 0S avangos
da tecnologia,
a criacao de
marketplaces
e e-commerce,
e vai continuar
passando por
mudancas”

Thomas Puschel,
diretor de unidades de
pecas de reposicao,
motores e marketing
da MWM

de fundicao de blocos e cabecotes do mundo
— aposta em diversas acdes para crescer no
mercado de reposicao. Uma das principais ini-
ciativas € a expansao do centro de distribuicao
de pecas localizado em Jundiai, no interior de
Sao Paulo. A area ja esta pronta, e a empresa
esta finalizando adaptacdes de iluminacao e
adquirindo porta-paletes, com conclusao pre-
vista para o fim de maio deste ano.

“E uma expansao expressiva de 28,5% da
area atual para suportar o crescimento or-
ganico e o desenvolvimento de novos pro-
jetos”, afirma Thomas Puschel, diretor de
unidades de pecas de reposicao, motores e
marketing da MWM.

A ampliacao proporcionara um ganho de
35% na produtividade do centro de distribui-
¢ao. Com a implantacdo do sistema WMS
(Warehouse Management System) — solucao
para gerenciamento de armazém — a opera-
¢ao ganhou eficiéncia e reduziu o tempo de
entrega dos produtos aos clientes. “Agora os
pedidos sao atendidos com desempenho de
99% em até 24 horas’, diz o executivo.

Segundo Puschel, a atualizacao tecnologi-
ca foi essencial para continuar avangcando na
automatizagcao do CD, ja que o sistema ante-
rior nao permitia integracao com novos sof-
twares que aumentassem a eficiéncia ope-
racional. “Agora o pedido que entra sai no
mesmo dia. Isso so foi possivel com o investi-
mento no treinamento dos operadores, que
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mantém o foco total nos clien-
tes”, completa.

Desde 2017, quando estrutu-
rou um plano estratégico de-
dicado ao mercado de repo-
sicao, a MWM lancou quase
cinco mil itens. O grande pico
foi no ano passado, com qua-
se dois mil lancamentos. “Isso
tem proporcionado um cresci-
mento expressivo, de dois digi-
tos nos ultimos dois anos, e a
propria rede nos retroalimenta
com uma lista de itens a serem
desenvolvidos, atendendo cada
segmento, pais e necessidade
do cliente”, destaca Puschel.

A meta da empresa é man-
ter esse ritmo de crescimento
de dois digitos ano apods ano.
Para 2025, estao previstos mais
de 800 langamentos. “Nao es-
tamos focando em quantidade,
mas sim no desenvolvimento
de itens com maior valor agre-
gado”, explica o diretor. Atual-
mente, a MWM tem mais de 19
mil itens ativos no portfolio de
reposicao, considerando tanto
a linha genuina quanto a linha
Master Parts, voltada para pro-
dutos multimarcas.
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EXPORTAGOES
EM EXPANSAO

Além do centro de distribui-
cao de pecas localizado em
Jundiai (SP), a Tupy conta com
trés fabricas no Brasil: duas uni-
dades de fundicao e usinagem
em Joinville (SC), uma em Betim
(MQ), resultado da aquisicao da
Teksid, e outra da MWM, situada
no bairro de Santo Amaro, em
Sao Paulo.

No exterior, a empresa possui
plantas em Saltillo e Ramos Ari-
Zpe, Nno México, e em Aveiro, Por-
tugal, além de escritorios nos Es-
tados Unidos, Europa e América
do Sul. “A empresa esta bem es-
truturada com esses sites de
producao’, comenta Puschel.

O centro de distribuicao de
pecas exporta 20% do total
produzido no Brasil, sendo os
principais destinos a Argentina,
Estados Unidos, México e In-
dia. “Isso demonstra o nivel de
competitividade da empresa
no segmento de reposicao, por-
que exportar para a india ndo é
tarefa facil. No entanto, fizemos
a licao de casa e agora temos
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NA TRILHA DA REPOSICAO:
COMO AS AUTOPECAS SE PREPARAM
PARA O FUTURO

AUTOMACAO, SUSTENTABILIDADE,
EXPANSAO DE PORTFOLIO E REDE SAO
ALGUMAS MEDIDAS PARA GANHAREM
ESPACO NO MERCADO DE REPOSICAO

®

APOSTA EM REMANUFATURA, NOVA
IDENTIDADE VISUAL DAS EMBALAGENS E
TECNOLOGIAS COMO O SISTEMA CALIBRAR
PARA GANHO DE EFICIENCIA
E SUSTENTABILIDADE.

E.-T-N

Powering Business Worldwide

INVESTE EM PRODUTOS PARA VEICULOS
HIBRIDOS E ELETRICOS, EMBREAGENS PARA
VANS, COROA E PINHAO, E COMPONENTES
COMO VALVULAS PWM. DESTACA TAMBEM
AS LINHAS ECOBOX E AFTERMARKET PARTS.

7 FRASLE

MOBILITY
AUTOMATIZOU A PRODUCAO DE PASTILHAS
DE FREIO E AMPLIA CENTRO FABRIL DA
FREMAX EM 25%; APOSTA EM MATERIAIS
SUSTENTAVEIS, COMO A LONA AF/730
PREMIUM, E DESENVOLVIMENTO DE PRODU-
TOS ALINHADOS A NORMA EURO 7.

EXPANDIU EM 28,5% SEU CENTRO DE
DISTRIBUICAO EM JUNDIAI (SP), COM
AUMENTO DE 35% NA PRODUTIVIDADE;
LANCOU 800 NOVOS ITENS EM 2025 E
EXPORTOU 20% DO TOTAL PRODUZIDO
NO BRASIL PARA PAISES COMO iNDIA, EUA
E MEXICO.
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um portfélio bem interessante para o mer-
cado indiano”, destaca Puschel.

Os produtos exportados atendem os seg-
mentos veicular (caminhoes e onibus), fora
de estrada (maquinas agricolas e de constru-
¢ao), industrial (geradores de energia) e ma-
ritimo (geradores e motores). Em mercados
como Coldbmbia, Paraguai, Uruguai, Chile,
Bolivia e Equador, a MWM conta com uma
rede de distribuicao.

Clobalmente, a MWM possui 1.300 pontos
de vendas, sendo mais de 700 no Brasil, o
que garante capilaridade a empresa, segun-
do Puschel.

Na avaliacao de Puschel, o mercado de re-
posicao esta passando por uma transforma-
cao, impulsionada pelos avancos tecnologi-
cos, criacao de marketplaces e e-commerce.
Ele afirma que as mudancgas continuarao a
ocorrer: “Estamos acompanhando essa evo-
lucao, presentes no campo, ouvindo os clien-
tes e buscando alternativas para atendé-los
Nnao apenas no presente, mas também com
uma estratégia voltada para o futuro.”

No seu estande de 150 metros quadrados,
a MWM exibe na Automec suas trés linhas de
pecas: genuinas, opcionais € master, além de
pecas para o segmento fora de estrada da
MAN. A empresa tambem apresenta fluidos,
lubrificantes, a linha de motores long block e
short block da familia Acteon 4.12 e motores
para aplicacao fora de estrada. o™
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Atentas a eletrificagdo da mobilidade, as empresas
estdo focando em inovacdao, investindo em suas fabricas
para aumentar a produtividade, ampliando as linhas
atuais de produtos e criando portidlios para suprir

as demandas dos mercados

Por SONIA MORAES

As exportacdes da industria
de autopecas poderao atingir
US$ 8,05 bilhdes em 2025, su-
perando em 2,5% os US$ 7.85
bilhdes registrados em 2024,
segundo estimativas do Sindi-
cato Nacional da Industria de
Componentes para Veiculos
Automotores (Sindipecas).

Em janeiro, as autope-
cas apresentaram bom

TRANSPORTE MODERNO 4] |

desempenho em vendas de
componentes no mercado in-
ternacional, com o montan-
te de US$ 5687 milhdes, ga-
rantindo aumento de 1,3% em
relacdo aos US$ 561,6 milhdes
exportados no mesmo meés de
2024. O Sindipecas atribui esse
crescimento a uma leve me-
Ihora na competitividade, com
O cambio desvalorizado, e na
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demanda por componentes no exterior, es-
pecialmente em razao do cenario econdmi-
co mais estavel na Argentina.

No primeiro bimestre deste ano, as expor-
tacdes se mantiveram estaveis, atingindo
US$ 1179 bilhdo, com pegueno aumento de
0,5% na comparacao com igual periodo de
2024 (US$ 1,173 bilh3o).

Em entrevista a Transporte Moderno as
empresas Eaton e Frasle Mobility revelam
como estao se preparando para enfrentar a
competitividade no mercado internacional.

EATON INTENSIFICA DESENVOLVIMENTO

‘A meta é que DE NOVOS PRODUTOS
as exportacoes para

© merce}Slo de rep081goao A Eaton, que tem 68 anos de atividades
na regiao tenham 22%

de representatividade no Brasil, com quatro fabricas - em Valinhos,
nos resultados neste ano, Mogi Mirim e Sao José dos Campos, no in-
chegando a 26% até 2030”  terior de Sao Paulo, e em Caxias do Sul, no
Victor Bonami, Rio Grande do Sul -, mantém firme as es-
gerente de exportacdo tratégias para ampliar suas exportagcdes no
do aftermarket da América do Sul do d . , . d |
do Grupo Mobility da Eaton mercado de reposicao na America do Sul,
em paises como a Bolivia, Equador, Peru,

Coldmbia, Venezuela e Argentina.

“Por conta da diversidade de frota que ha
fora do Brasil, a Eaton teve que se desdo-
brar para intensificar o desenvolvimento de
novos produtos e atender as necessidades
desses mercados”, afirma Victor Bonami,
gerente de exportacao do aftermarket da
América do Sul do Grupo Mobility da Eaton.
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Nos ultimos dois anos a Ea-
ton conseguiu crescer na Ame-
rica do Sul e em 2024, as ex-
portacdes para o mercado de
reposicao aumentaram 209%,
sendo um dos melhores resul-
tados para a companhia, se-
gundo Bonami. ‘A meta é que
as exportacdes para o mercado
de reposicao na regiao tenham
22% de representatividade nos
resultados neste ano, chegan-
do a 26% até 2030."

A Eaton exporta todo o seu
portfolio produtos fabrica-
dos no Brasil para os paises da
Ameérica do Sul e o principal
mercado é a Coldmbia, seguido
da Argentina. Os componentes
seguem diretamente para os
distribuidores que abastecem
o0 segmento de reposicao de
Onibus e caminhdes.

Para enfrentar a forte con-
corréncia nestes mercados,
principalmente dos fabrican-
tes chineses, a Eaton mantém
uma area de inteligéncia que
avalia o comportamento do se-
tor de reposicao. “Os profissio-
nais acompanham diariamen-
te a demanda destes paises,
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coletam as informacgoes, ob-
servam a movimentacao dos
concorrentes e buscam alter-
nativas para manter a compe-
titividade dos nossos produ-
tos”, conta Bonami.

Além de intensificar a pre-
senca hestes paises, estreitar
parcerias com os fornecedo-
res e estar proxima dos distri-
buidores para entender as suas
necessidades e atender de for-
ma rapida, a Eaton busca me-
Ihorar os processos internos de
fabricacao dos seus produtos
para combater os competido-
res e avancar as exportacoes.

“E necessario uma combina-
cao de acdes planejadas”, afir-
ma o gerente. “Expandir o por-
tfolio e seguir investindo em
tecnologias e inovacao para
suprir esses mercados porgue
ocorreram muitas mudancas
e as frotas sao diferentes, além
de se antecipar as necessida-
des futuras. Também é preci-
so olhar para dentro de casa
e ver quais investimentos sao
necessarios para ter produtos
gue atendam as necessidades”,
diz Bonami. O gerente destaca
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também a importancia do trei-
namento e capacitacao dos
clientes para compreender a
diferenciacao dos seus produ-
tos em relacao a tecnologia e
qualidade.

Bonami ressalta que a Eaton
continua investindo no ganho
de produtividade, nas linhas
atuais de produtos, em novos
portfolios e inovando para os
produtos estarem a pronta en-
trega aos clientes e suprir as
demandas dos mercados. Mas
a empresa também esta aten-
ta ao futuro e olhando para a
eletrificacao da mobilidade,
por saber que esses mercados
também vao mudar.

“‘Em outros paises da Ameéri-
ca do Sul, o processo de tran-
sicao para a eletrificacao esta
mais lento do que no Brasil por
questdes de legislacao e ainda
nao ha alternativa de combus-
tivel mais barato como o alco-
ol, mas devem buscar alterna-
tivas para a descarbonizacao’,
afirma Bonami. “Hoje os pas-
sos sao devagar, mas sera um
grande tema em pauta nos
proximos anos e precisamos
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nos preparar e se antecipar
para este cenario.”

FRASLE MOBILITY INVESTE
EM NOVAS TECNOLOGIAS
PARA AMPLIAR
EFICIENCIA PRODUTIVA

A Frasle Mobility tem o mer-
cado externo como estratégia
fundamental para os seus ne-
gocios e atribui as operacdes
internacionais o resultado posi-
tivo alcancado em 2024, quan-
do atingiu R$ 1,5 bilhdo, cres-
cimento de 27% em relacao
a 2023. Desse montante, R$
279,6 milhdes foram exporta-
coes, tendo 74% de represen-
tatividade do mercado de re-
posicdo, que atingiu R$ 2072
milhdes. “Sao dados que ma-
terializam o crescimento pe-
rene, sustentado na estratégia
de negocios da companhia, di-
retamente conectada com o
mercado de reposicao de au-
topecas” declara Alfredo Lo-
renzoni, diretor global de linha
comercial da Frasle Mobility.

Sem fazer projecdes, Loren-
zoni afirma que a empresa
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esta otimista com o cenario internacional
e lembra da aquisicao do grupo mexica-
no Dacomsa concluida em janeiro deste
ano, a maior da histdéria da Frasle, no valor
de R$ 2.2 bilhdes. Esse movimento, segun-
do o diretor, reforca a estratégia da Fras-
le Mobility de ampliar sua presenca glo-
bal no mercado de reposicao. “Com essa
movimentacao, aproximadamente 55% da
receita da companhia passara a ser gera-
da no exterior, fortalecendo sua atuacao
internacional. A aquisicdo da Dacomsa
também diversifica o portfdlio de produ-
tos, adicionando componentes de motor e
marcas reconhecidas em seus segmentos,

"Aproximadamente
55% da receita
da companhia passara

a ser gerada no exterior, ampliando ainda mais a competitividade

fortalecendo sua atuagéo da companhia’, diz Lorenzoni.
internacional” Sobre as barreiras que atrapalham a in-
Alfredo Lorenzoni, dustria de autopecas serem mais compe-

diretor global de linha comercial

" titivas no mercado internacional, Lorenzoni
da Frasle Mobility.

afirma que a Frasle Mobility ja € uma gran-
de exportadora, sendo lider de mercado em
lonas de freio para veiculos comerciais nos
Estados Unidos com producao realizada no
Brasil. A empresa também exporta pastilhas
de freio para montadoras no exterior a par-
tir da fabrica de Caxias do Sul.

“Temos competitividade do portao para
dentro e investimos constantemente para
aprimorar processos e produtos de modo
a ampliarmos esta competitividade. Con-
tudo, existem questdes estruturais que
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EXPORTAGOESDA INDUSTRIA DE AUTOPEGAS
PRINCIPAIS NUMEROS

Uss 8,05 BI

PROJECAO DE EXPORTACOES
EM 2025, ALTA DE 2,5%
ANTE OS

US$ 7,85 BILHOES DE 2024.

(o)
20 %o META DE REPRE-

SENTATIVIDADE DAS EXPOR-
TACOES DA EATON NO MER-
CADO DE REPOSICAO EM
2025; OBJETIVO E ALCANGAR
26% ATE 2030.

Us$ 279,6 Mi

EXPORTACOES DA FRASLE
MOBILITY EM 2024, DAS QUAIS
US$ 207,2 MILHOES (74%) FO-
RAM DESTINADAS AO MERCA-
DO DE REPOSICAQ.

Us$ 2,2 B

VALOR DA AQUISICAO
DA MEXICANA DACOMSA
PELA FRASLE MOBILITY,
AMPLIANDO PRESENCA
GLOBAL.

55%

FATIA DA RECEITA DA FRASLE
QUE PASSARA A SER GERADA
NO EXTERIOR APOS

A AQUISICAO.
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Us$ 568,7 Mi

EXPORTADOS EM JANEIRO
DE 2025, CRESCIMENTO
DE 1,3% EM RELACAO

A JANEIRO DE 2024

(US$ 561,6 MILHOES).

Us3 1,179 BI

— EXPORTACOES NO 1° BI-
MESTRE DE 2025, VARIACAO
POSITIVA DE 0,5% FREN-
TE AO MESMO PERIODO DE
2024 (US$ 1,173 BILHAO).

pesam para que os produtos nacionais
ganhem mais espaco globalmente. A re-
forma tributaria vem a melhorar este ce-
nario, mas ainda é preciso avancar bastan-
te em infraestrutura - rodovias, ferrovias e
portos - de modo a reduzir custos e am-
pliar a confiabilidade associada a logisti-
ca internacional”, diz o diretor.

Com forte atuacao internacional, a mul-
tinacional brasileira esta presente em to-
dos os continentes, com fabricas no Bra-
sil, Estados Unidos, China, india e México,
alem de centros de distribuicao na Ar-
gentina, Colédmbia, Reino Unido e Holan-
da. “Esta condicao permite a Frasle Mobi-
lity visualizar as tendéncias de mercado e
apresentar a melhor condicao competiti-
va de abastecimento aos clientes”, afirma
Lorenzoni. ™™
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Desafios para desenvolver
uma cultura organizacional

Mercado de reposicdo avanc¢a na conquista

de certificacdes que atestam a qualificacao

dos processos de fabricacao de pecas automotivas,
mas ainda é preciso investir mais na valorizacao
da melhoria continua, sobretudo entre as pequenas

e médias empresas

Por JOAO MATHIAS

Nao poderia ser diferente: en-
tre todas as empresas de auto-
pecasdo mercado de reposicao,
a qualidade € um dos pilares
fundamentais nos processos
de fabricacao de seus produ-
tos. Afinal, sdo fornecedoras de
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componentes para o mercado
de reparo e reposicao de pecas
de veiculos leves e pesados —
transportes que, independen-
temente de serem voltados ao
transporte de passageiros ou de
cargas, devem ter a seguranca
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“Ainda ha um longo
caminho a ser
percorrido,
principalmente entre
as pequenas e médias
empresas, que,
frequentemente,
enfrentam obstaculos
financeiros e técnicos
para implementar
sistemas de gestao
da qualidade”

Alexandre Xavier,
superintendente do IQA

como pressuposto essencial ao sairem de
concessionarias, estacionamentos de venda
ou oficinas para circular em ruas e estradas.

No entanto, ainda existem companhias do
setor — principalmente de pequeno e médio
porte — que apresentam lacunas nas areas
de qualificacao ao longo da cadeia produti-
va. Apesar do avango observado nos ultimos
anos no aprimoramento das fases de produ-
¢cao de itens para o segmento de reposicao,
o superintendente do Instituto da Qualidade
Automotiva (IQA), Alexandre Xavier, ressalta
gue é necessario um esforco maior de parte
dos fornecedores para elevar a dedicacao a
qualidade das autopecas que fabricam.

‘O IQA observa que a conscientizacao das
empresas do setor de reposicao de pecas
automotivas tem aumentado de forma sig-
nificativa nos ultimos anos”, afirma Xavier.
“Contudo, ainda ha um longo caminho a ser
percorrido, principalmente entre as peque-
nas e medias empresas, que frequentemen-
te enfrentam obstaculos financeiros e técni-
cos para implementar sistemas de gestao da
gualidade”, informa o executivo do instituto.

De um lado, a existéncia de certificacoes
de qualidade tem chamado a ateng¢ao dos
fornecedores para a necessidade de se ade-
quarem as transformacoes do setor. Alias,
os certificados nem sao mais considerados
apenas um diferencial competitivo na dispu-
ta por espaco no mercado, segundo Xavier.
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Atualmente, sao

uma exigéncia
fundamental da
demanda — um

critério que o0s
proprios fabrican-
tes de pecas de
reposicao ja reco-
nhecem como es-
sencial para sua
permanéncia no
mercado.

Xavier conta
gque o interesse
pelas certificacoes
de qualidade no
setor de autope-
cas intensificou-
-se has ultimas
décadas, espe-
cialmente a partir
dos anos 1990, im-
pulsionado pela
globalizacao e
pela necessidade
de atender a pa-
drdes internacio-
nais. “A evolucao
tem sido continua,

com empresas buscando cer-
tificacdes como ISO 9001, IATF
16949 e outras, que asseguram
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- COMPONENTES IMPACTAM
DIRETAMENTE A

LEVES E PESADOS.

- A QUALIDADE E ESSENCIAL
EM PRODUTOS VOLTADOS
AO TRANSPORTE DE CARGAS
E PASSAGEIROS.

- CERTIFICAGOES DEIXARAM

DE SER DIFERENCIAIS: HOJE SAO

DESAFIOS DAS PMES
- FALTA DE

PARA IMPLEMENTAR SISTEMAS
DE QUALIDADE.
- DIFICULDADES NA
- BAIXO ACESSO
A
SOLUGCOES RECOMENDADAS PELO
IQA
- INVESTIMENTO
EM
- ADOCAO DE

- PARCERIAS COM INSTITUICOES
COMO O

A | INDICE

O cumprimento de
requisitos de quali-
dade e seguranca’,
diz o executivo.
Entretanto, cer-
tos desafios persis-
tem para que algu-
mas companhias
acompanhem a
escalada do grau
de exceléncia da
industria, como ex-
plica Xavier. “Mui-
tas empresas, prin-
cipalmente as de
menor porte, ne-
cessitam de maior
suporte técnico e
financeiro para im-
plementar  siste-
mas de gestao da
qualidade eficazes”.
O superinten-
dente também
destaca alterna-
tivas que os fa-
bricantes podem
adotar para su-
perar a defasa-

gem em relagao a conformida-
de dos produtos. ‘E essencial
ampliar os investimentos em
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treinamento e capacitagcao de
colaboradores, na adocao de
tecnologias avancadas e no
desenvolvimento de uma cul-
tura organizacional que valori-
ze a melhoria continua”, afirma.

Outra proposta de Xavier é
fomentar a colaboracao entre
empresas, orgaos reguladores
e instituicoes como o proprio
IQA. Na sua avaliacao, a uniao
do setor com agentes econd-
micos envolvidos no tema re-
presenta um papel crucial para
promover a profissionalizacao
das organizacdes que ainda es-
tao aguém de seu potencial.

O IQA atua como fomenta-
dor de acdes que contribuem
para o bom desempenho das
companhias de autopecas. ‘Re-
alizamos diversas iniciativas para
conscientizar as empresas sobre
a relevancia dos certificados de
qualidade, incluindo workshops,
palestras e eventos’ informa
Xavier. “O intuito € demonstrar
como a certificacao pode agre-
gar valor aos produtos, fortalecer
a confianca dos clientes e criar
oportunidades para acessar no-
vos mercados, tanto no ambito
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nacional quanto internacional.”

Em constante evolugao, a
area de qualidade no setor au-
tomotivo conta com o apoio do
IQA como ferramenta essen-
cial diante da influéncia exerci-
da por tendéncias tecnoldgicas
que ganham forca, como digi-
talizacao, Industria 4.0 e susten-
tabilidade. “Novas tecnologias,
como a Internet das Coisas (IoT)
e a inteligéncia artificial, estao
sendo utilizadas para monitorar
e melhorar processos em tem-
po real”, afirma o superinten-
dente do instituto.

Xavier também destaca um
dos temas que vém transfor-
mando os processos produtivos
em todos os setores — e que nao
é diferente na industria de auto-
pecas. ‘Ha uma crescente de-
manda por produtos mais sus-
tentaveis e ecoeficientes, o que
exige adaptacoes nas cadeias
de producao”, observa o exe-
cutivo. Para ele, a expectativa
é de que, nos proximos anos, o
setor adote cada vez mais pra-
ticas inovadoras e integradas
para garantir a qualidade e a
competitividade dos produtos.
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REFERENCIAS DE MERCADO

Dentro do grupo de empresas de autope-
¢cas que tém a qualidade como meta a ser
continuamente perseguida, a Marelli Co-
fap Aftermarket, divisao do Grupo Marelli, e
a Dana sao dois exemplos de referéncia no
mercado. Ambas demonstram compromisso
com a exceléncia na producao, realizam in-
vestimentos constantes no aperfeicoamento

“A Dana tem um dos processos de fabricagcao — incluindo ca-
compromisso sélido pacitacdo da méao de obra — e acompanham
com qualidade. Todos as transformacdes tecnoldgicas e outras ino-

0S NOSSOS Processos
seguem padroées
bastante rigorosos,

vacdes que impactam o setor e a industria
automobilistica.

com foco total ‘A gente nao trabalha com margem para
na seguranga, erro”, afirma Marcelo Rosa, head para o after-
durabilidade market na América do Sul da Dana. “A Dana

e desempenho das
pecas, tanto para
o0 mercado original

tem um compromisso solido com qualidade.
Todos 0s Nossos processos seguem padroes

quanto para a bastante rigorosos, com foco total na segu-
reposicdo. Uma das ranca, durabilidade e desempenho das pecas,
formas de manter esse tanto para o mercado original quanto para o
padrao € 1j_r1ve§t1f em de reposicdo. Uma das formas de manter esse
capacitacao padrao € investir em capacitacao.”

Marcelo Rosa, Com o objetivo de garantir aos seus clientes

head para o aftermarket na . ) ;
América do Sul da Dana Nnao apenas pecas de alto nivel, mas também

a correta aplicacao e uso dos componentes,
a Dana investe em diversas frentes. A ideia,
segundo Rosa, € aproximar-se ainda mais
do mercado, indo além dos lancamentos de
novos produtos, agregando sofisticacao aos
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servicos e estreitando o relacio-
namento com parceiros, com-
pradores e usuarios.

A multinacional, com sede
em Ohio, conta com uma pla-
taforma global chamada Dana
Training Academy, que ofere-
ce treinamentos on-line e inte-
gra o recém-lancado Universo
Dana, um pacote de iniciativas
voltado a distribuidores, varejis-
tas e mecanicos. ‘Dentro des-
se universo, destaco dois pro-
jetos com impacto direto no
segmento de pesados: o Gara-
gem Spicer, que identifica e re-
conhece oficinas especializadas
em cardans, e o Frota Diaman-
te Spicer, nossa unidade Mmovel
especializada em treinamen-
tos praticos para todas as linhas
de eixos diferenciais e demais
componentes para pesados’,
informa Xavier.

Com o caminhao-escola,
a Dana busca levar conheci-
mento técnico diretamente
as oficinas e parceiros em di-
ferentes regides do pais. “Isso
garante que nossos produtos
sejam aplicados da forma cor-
reta, o que também ajuda a
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manter a qualidade percebida
no dia a dia do cliente”, afirma
O executivo.

Na incessante busca pela
qualidade, a Dana, segundo
Rosa, acompanha de perto
as mudancgas tecnoldgicas e
a chegada de novos modelos
ao mercado. “A area de quali-
dade esta sempre atualizando
OS processos para garantir que
nossas pecas sigam evoluin-
do junto com as exigéncias do
mercado”, destaca.

Rosa nao revela os investi-
mentos, mas informa que a digi-
talizacao € um dos destinos dos
recursos da companhia. A Dana
opera com as plataformas Ideia
2001 e Inteliauto (Fraga), que
contam com catalogos digitais
completos e aplicacdes especi-
ficas para caminhdes betoneira,
coletores de lixo e dnibus urba-
nos. Segundo Rosa, no centro
da estratégia da empresa estao
os produtos amplamente utili-
zados em caminhoes, como ei-
X0s cardans e componentes de
suspensao.

Para o Grupo Marelli, a quali-
dade dos produtos € justamente
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o fator que diferencia a empre-
sa no mercado, segundo a as-
sessoria de imprensa. ‘O que
caracteriza as autopecas comer-
cializadas com as marcas Cofap
e Magneti Marelli € a garantia
de que sao desenvolvidas res-
peitando os padrdes das pecas
genuinas, de modo que Nossos
clientes, aplicadores e usuarios
tenham a tranquilidade de que
estao adquirindo produtos com
a mesma durabilidade e confia-
bilidade de um item adquirido
em concessionaria.”

As marcas Cofap e Magneti
Marelli, da divisao de afterma-
rket do Grupo Marelli no pais,
tém um longo histdrico no
mercado automotivo nacional
e internacional, com presenca
em diversas montadoras ao re-
dor do mundo. Por conta des-
sa tradicao, os processos de
desenvolvimento de produtos
das duas marcas seguem os
mais avancados padrdes pro-
dutivos e de garantia da qua-
lidade utilizados pela industria
automobilistica.

Na extensa linha de pecas
para veiculos pesados — como
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caminhoes elétricos, VUCs, oni-
bus urbanos e rodoviarios, vei-
culos a combustao e elétricos,
além de equipamentos agrico-
las — o destaque € o amorte-
cedor de suspensao Cofap. A
marca também oferece amor-
tecedores de cabine, molas a
gas e pneumaticas, componen-
tes para acionamento de em-
breagem, pastilhas de freio e
itens de metal-borracha.

Com a marca Magneti Marelli,
a empresa dispde de cerca de
1.500 codigos de baterias; bom-
bas d'agua, de combustivel e de
oleo; componentes elétricos, de
injecao eletrénica e de alimen-
tacao diesel; itens para cambio;
compressores; filtros de ar, de
combustivel, de d6leo e de ca-
bine; [dmpadas; lubrificantes e
fluidos — entre muitos outros.

LANCAMENTOS
NA AUTOMEC

A Marelli Cofap Aftermarket
informa que lancara varios pro-
dutos — inclusive para a linha
agricola — durante a Automec
2025 - 16° Feira Internacional
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de Autopecas, Equipamentos e
Servicos, que sera realizada de
22 a 26 de abril de 2025, no Sao
Paulo Expo. A divisao do Grupo
Marelli ainda nao antecipa os
detalhes das novidades, mas
adianta que planeja colocar no
mercado, ainda neste ano, 15
novas linhas de produtos, tan-
to com a marca Cofap quanto
Magneti Marelli.

‘Além de manter a agressivi-
dade no lancamento de amor-
tecedores para os pesados,
pretendemos lancar bombas
hidraulicas e pistdoes hidrau-
licos de inclinacao da cabine,
catracas e cuicas de freio, la-
minas e feixes de molas e ro-
lamentos, com a marca Cofap.
Ja com a Magneti Marelli, te-
remos rolamentos da embre-
agem, sensores de pressao do
common rail, valvulas regu-
ladoras de fluxo e fluidos de
freio”, informa a empresa via
assessoria de imprensa.

A politica de lancamentos
da Marelli Cofap Aftermarket
faz parte de uma estratégia
de ampliacao continua do
portfélio de marcas. Segundo
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a empresa, “sao dezenas de
centenas de lancamentos a
cada ano, visando oferecer ao
mercado de reposicao brasi-
leiro o mais completo catalo-
go de amortecedores Cofap,
além de uma oferta robusta
de itens das demais linhas de
produtos disponiveis em nos-
sos catalogos”.

Com mais de 10 anos de cres-
cimento ininterrupto no mer-
cado nacional, a Marelli Cofap
Aftermarket faturou R$ 1.6 bi-
Ihdo em 2024. Para 2025, a pre-
visao é de crescimento superior
a 5%. “Vale lembrar que agre-
gam valor a esses montantes
as exportacdes para paises da
Ameérica do Sul, com destaque
para a Argentina, onde temos
escritério de vendas e centro
de distribuicao proprio”, infor-
ma a divisao brasileira.

A empresa mantém escri-
torios regionais de vendas em
Curitiba (PR), Goiania (GO), Reci-
fe (PE), Rio de Janeiro (RJ) e Sao
Paulo (SP). Os componentes das
marcas Cofap e Magneti Ma-
relli atendem automoveis, oni-
bus, veiculos comerciais leves e
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INICIATIVAS DE QUALIDADE
QUE MOVEM O AFTERMARKET

FOCO TOTAL EM
PROJETOS COMO
E LEVAM

CAPACITACAO TECNICA A OFICINAS.

PLATAFORMA
AMPLIA CONHECIMENTO NO SETOR.

MARELLI COFAP AFTERMARKET:
TRADICAO E EXPANSAO
PRODUTOS DAS MARCAS COFAP E
MAGNETI MARELLI SEGUEM
PADROES DE PECAS GENUINAS.

FOCO EM

LANCAMENTOS CONSTANTES:
PREVISAO DE

PRESENGCA GLOBAL, IMPACTO LOCAL
DANA: PRESENTE EM

DE CAMINHOES NOVOS.

MARELLI COFAP:

, DESTAQUE PARA A ARGENTINA.

AMBAS COM
: ESCRITORIOS, CENTROS
DE DISTRIBUICAO E METAS
AMBICIOSAS DE CRESCIMENTO.
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pesados, veiculos agricolas e motocicletas.

Para o segmento de veiculos pesados, a
Dana apresentara na Automec 2025 uma
nova ampliacao das linhas de juntas de mo-
tores e retentores com a marca Victor Reinz,
especializada em vedacao de alto desem-
penho. A marca global mais reconhecida da
Dana, no entanto, € a Spicer, presente em
cerca de 90% dos eixos dianteiros e cardans
dos caminhdes que saem das montadoras,
segundo Rosa.

No Brasil — responsavel por 65% das ven-
das da companhia na Ameérica do Sul — a
Dana conta ainda com a marca regional Al-
barus. “Atuamos aqui ha 77 anos, com opera-
cdes em varias cidades, como GCravatai (RS),
Campinas, Jundiai, Limeira e Sorocaba (SP), e
SOoMos o quarto maior mercado da empresa
Nno segmento de reposi¢cao’, informa Rosa.

Nos planos da Dana para os proximos anos,
o Brasil se mantém como mercado estraté-
gico, com expectativa de o segmento nacio-
nal de caminhdes e 6nibus ser um dos prin-
cipais focos de expansao. “Temos uma meta
ambiciosa de dobrar a participacao no Bra-
sil nos proximos trés anos, e isso inclui am-
pliar nossa presenca entre os pesados. Para
2025, a expectativa é de crescimento, com
foco em consolidar as iniciativas ja em an-
damento e expandir outras”, conclui o prin-
cipal responsavel pelo aftermarket da Dana
na Ameérica do Sul. ™M
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Digitalizacao
e sustentabilidade

A | INDICE

Na modernizacdo de fabricas e plataformas de vendas,
empresas de autopecas investem em equipamentos e sistemas

com avango tecnologico que reflete em agdes sustentaveis

Por JOAO MATHIAS

Sistemas automatizados, robo-
tizacao, inteligéncia artificial (I1A)
e tantas outras ferramentas tec-
noldgicas estao cada vez mais fa-
zendo parte do chao de fabrica
e das plataformas de venda ele-
trénica dos fabricantes de auto-
pecas. Muito mais que um fator
de competitividade, a tecnolo-
gia tornou-se, atualmente, essen-
cial para integrar os processos
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de industrializagcao combinando
com as acoes de sustentabilida-
de que se fazem necessarias no
mundo contemporaneo.

Por isso, parques de maqui-
nas altamente modernizados,
gue interligam diferentes eta-
pas de producao, produzem
menos poluentes, diminuem o
desperdicio e promovem bem-
-estar na rotina de trabalho dos
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funcionarios, tém sido alvo dos investimen-
tos dos fornecedores de pecas e componen-
tes para o mercado de reposicao. Schaeffler,
Tecfil, Gates e SKF, que sao importantes com-
panhias fornecedoras para o setor automo-
tivo e detentoras de um elevado nivel de di-
gitalizacao em suas operacdes, confirmam a
nova dinamica das inovacgoes.
“A digitalizacao na Schaeffler esta presente
de varias formas, seja automatizacao como
forma de integrar e melhorar a eficiéncia dos
processos ou aplicacao de sistemas robdticos
“Uma das novidades que e equipamentos automatizados, visando ga-
teremos na Automec 2025 rantir precisao e rapidez nas operacdes’, diz
€ 0 sensor de NOXx Rubens Campos, vice-presidente da Schae-
da Vitesco Technologies, ffler Vehicle Lifetime Solutions South Ameri-

que permite . .
o monitoramento ca. No caso do uso de IA, o executivo expli

confiavel das emissdes ca que é direcionado para analise de dados
de diesel, facilitando para otimizar processos, o que esta em linha
o desempenho eficiente com acgdes sustentdveis para a reducdo do
e limpo do motor” impacto ambiental e o aumento da eficién-
Rubens Campos, cia energética.

vice-presidente da Schaeffler Vehicle

Lifetime Solutions South America A Schaeffler também tem explorado a In-

ternet das Coisas (loT), conectando maquinas
€ processos, 0 que permite monitoramento e
gerenciamento praticamente em tempo real,
reduzindo tempo de paradas e melhorando
a qualidade dos processos e produtos”, infor-
ma Campos. Como utiliza sistema integrado
de gestao empresarial, a Schaeffler ainda se
beneficia da sincronizacao entre fabricacao,
logistica e distribuicao.
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Com a digitalizagao, Campos conta que
a Schaeffler ainda tem aprimorado as for-
mas de executar o e-commerce. ‘A empresa
consegue facilitar a interacao com clientes e
parceiros por meio de plataformas digitais”,
diz. Segundo o vice-presidente, a expansao
do uso de tecnologia tem sido uma aliada
para as atividades da companhia, sendo no
comeércio eletronico um meio de melhorar a
experiéncia do usuario.

“Para a Automec 2025,

novos itens da familia PREVISIBILIDADE DA DEMANDA
Tecfil Max Pro Pesados,

focados em alta , . .
performance e na Na Tecfil, a transformacao digital dos pro-

reducéo de custos cessos da empresa segue em ritmo acelera-
operacionais para frotistas  do, de acordo com o gerente de marketing
€ autdnomos, oferecerdo e novos produtos, Plinio Fazol. Com a finali-
malorﬂcapaclzldade de dade de otimizar producao e logistica, a fa-

retencao de impurezas _ , _
bricante de autopecas tem investido em au-

e eficiéncia na filtragem, N o o
alinhando-se as demandas tomacao industrial, inteligéncia de dados e

do setor” canais digitais. “Estamos implementando
Plinio Fazol, novos softwares de gestao integrada e inte-
gerente de marketing ligéncia de mercado, que permitem maior

e novos produtos da Tecfil NI ~ ..
P previsibilidade de demanda, gestao eficiente

de estoques e um atendimento mais agil aos
clientes”, afirma Fazol.

A modernizacao das operacdes da Tecfil
também se estende aos servicos nos quais
a companhia esta expandindo a presenca,
como marketplaces e plataformas B2B. Se-
gundo Fazol, a ideia € investir na area para
agilizar e facilitar aos clientes da empresa o
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acesso a informacgodes técnicas, consulta de
estoque e solicitacao de pedidos on-line.
Com mais visibilidade das atividades, menos
erros e desperdicios ocorrem.

lgualmente atenta a posicao que tem no
comeércio eletrénico, a Gates avalia as inova-
¢des que possam ser aplicadas tanto interna-
mente quanto por meio dos seus parceiros
de distribuicao. “Estamos trabalhando em
conjunto para que a presenca da Gates no
mercado de e-commerce aconteca de forma
alinhada com nossa politica comercial, res-

“A SKF reforcga seu
compromisso com

a inovacio e a eficiéncia peitando a cadeia de distribuicdo, ao mesmo
no setor de veiculos tempo que iremos atender a demanda dos
pesados com Nossos clientes na ponta”, informa Keli Osako,

o langamento dos seus

_ diretora de vendas da reposicao automotiva,
novos os kits VKTC para o

o Cerente de vendas para reposicao auto-

mercado de reposicéo, _ Brasil da SKE Mauricio Ribeiro fri
que simplificam motiva no Brasil da , Mauricio Ribeiro fri-
significativamente o sa que, ha empresa, sao continuos os inves-
processo de manutencgéo, timentos em digitalizacao de processos. O
visando reduzir o tempo de  executivo cita, como exemplos, que a SKF
parada dos veiculos e implementou automacao nos sistemas de

impulsionar o . . .
a produtividade e a medicao, modernizacao das linhas de pro

confiabilidade ducao e IA para obter agilidade na cadeia de

das operacoes suprimentos. “Essas iniciativas visam otimizar

de transporte” a qualidade, a precisao e a eficiéncia dos pro-
Mauricio Ribeiro, cessos produtivos, garantindo a entrega de
gerente de vendas para reposicao produtos com os mais altos padrdes de de-

automotiva no Brasil da SKF . .
sempenho’, afirma.

O conceito de inovacao e as ferramen-
tas de IA vém sendo bastante explorados e
de modo amplo pela SFK, segundo Ribeiro.
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“‘Nossa metodologia de progra-
macao de compra, producao
e comercio exterior utiliza in-
teligéncia artificial, o que nos
permite ter uma disponibilida-
de de 90%", informa o gerente.
‘Além disso, utilizamos |IA para
estudos aprofundados de opor-
tunidades de negdcio, aprofun-
dando o trabalho com nossos
promotores nas filiais de nossos
distribuidores”.

Em inovagao, os investimen-
tos da SKF tém um bom pa-
rametro na fabrica instalada
em Cajamar (SP), alvo de varias
modernizacdes implementa-
das nos ultimos anos. A unida-
de possui linhas de producao
totalmente robotizadas e com
tecnologia 4.0. “Desde 2013, fo-
ram realizadas melhorias signi-
ficativas, como automacao dos
sistemas de medicao, digitaliza-
¢cao dos processos produtivos e
otimizacao da producao da li-
nha pesada”, informa Ribeiro.

NOVIDADES NA AUTOMEC

Como o setor da tecnologia
sempre se inova e se renova,
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as empresas de autopecas tém
mais novidades para mostrar na
Automec 2025. Muitos dos lan-
camentos apresentam funcdes
que acabam também contri-
buindo para a sustentabilidade
da industria automotiva.
Apesar de nao dar detalhes
dos produtos, Fazol antecipa
que a Tecfil traz para a feira no-
vos itens da familia Tecfil Max
Pro Pesados, que € focada em
alta performance e na reducao
de custos operacionais para
frotistas e autébnomos. “Esses
produtos oferecerao maior ca-
pacidade de retencao de impu-
rezas e eficiéncia na filtragem,
alinhando-se as demandas do
setor”, diz, complementando
gue os investimentos na linha
refletem o compromisso conti-
nuo da Tecfil com o desenvol-
vimento de solugdes tecnologi-
cas avancadas e competitivas
para o mercado de caminhdes.
Para veiculos pesados, in-
cluindo caminhoes, onibus e
maquinas agricolas, a Tecfil
possui uma linha de filtros de-
senvolvidos para garantir ma-
xima eficiéncia e durabilidade
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em condicoes extremas de operagao. Sao fil-
tros de o6leo, combustivel, ar e separadores
de agua entre outros, atendendo as princi-
pais montadoras e o mercado de reposicao.
Empresa brasileira, a Tecfil possui uma uni-
dade fabril e dois centros de distribuicao lo-
calizados em Guarulhos (SP). Com producao
de mais de 5,8 mil modelos de filtros, atende
todo o territorio nacional e exporta para mais
de 60 paises.

Fabricante de correias, tensionadores,
mangueiras e bombas d'agua, a multinacio-
nal norte-americana Gates informa que de-
senvolve e aumenta o portifélio de produ-

“A digitalizacéo do setor
automotivo como um todo  tos de acordo com as demandas. Diretora de

é uma realidade que vendas da reposicao automotiva Keli Osako
nao pode ser ignorada, e diretor de vendas dos OEM'’s Fabio Bastos

portanto, a Gates olha para
inovacgbes que possam
ser aplicadas tanto
internamente quanto

contam que o “Ultimo lancamento que po-
demos citar foram as correias AXS, aplicadas
no sistema de ar-condicionado de O6nibus

através dos nossos principalmente urbanos, um desenvolvimen-
parceiros de distribuicao” to nacional e 100% voltado para as solicita-
Keli Osako, ¢Oes dos aplicadores que trabalham nessas

diretora de vendas frotas”.

da reposicao automotiva da Gates L.
Tradicional fornecedora de pecas para o

mercado de veiculos pesados no pais, onde
esta ha mais de 110 anos, a sueca SKF tem
um portfélio com muitas solucdes, incluindo
rolamentos e cubos de roda, componentes
para motores, sistemas de transmissao, sus-
pensao e direcao, além de graxas automoti-
vas. Padrao do segmento pesado, de acordo
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com o gerente Ribeiro, o rolamento de roda
com dupla carreira de cilindro foi patenteado
pela SKF em 1939. “Desde entao a empresa
tem liderado inovacdes na area, como o rola-
mento autocompensador com dupla carrei-
ra de cilindros codigo 32218, carinhosamente
chamado de ‘dezoitao”, diz o executivo.
Empresa familiar alema com aplicacao de
acoes sustentaveis em toda sua cadeia de
producao, a Schaeffler, por sua vez, reforca
0 compromisso com a sustentabilidade lan-
cando mais um produto de perfil ecologico.
“‘Uma das novidades que teremos na Auto-
mec 2025 é o sensor de NOx da Vitesco Te-

“Estamos sempre

buscando o chnologies, que permite o monitoramento
desenvolvimento confiavel das emissdes de diesel, facilitando
e otimizagao o desempenho eficiente e limpo do motor”,

de compostos; na linha de

correias para o segmento .
p g O sensor de NOx, que também garante um
de pesados, por exemplo,

utilizamos compostos desempenho otimizado e ecologicamente
patenteados de elastdbmero  correto dos motores a diesel para utilitarios
etileno projetados e veiculos comerciais, de acordo com o vice-
especificamente para -presidente, € um produto que foi incorpora-
malor durabilidads, do pela Schaeffler quando a companhia ad-

flexibilidade superior, . .
maior estabilidade e vida quiriu a Vitesco. Para Campos, a compra da

afirma Campos.

util mais longa.” empresa adicionou ao catalogo da Schaeffler
: as mais avancadas tecnologias de eletrifica-

Fabio Bastos, _ o
diretor de vendas dos OEM’s cao, fortalecendo a sustentabilidade como
da Gates pilar do grupo, que inaugurou um novo Cen-

tro Logistico Central (CLC), em Porto Feliz, em
abril deste ano.
A propdsito, a Automec 2025 foi escolhida
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pela Schaeffler para ser palco
da primeira apresentacao na
América do Sul da Schaeffler
Vehicle Lifetime Solutions (VLS)
em substituicao a divisao Scha-
effler Automotive Aftermarket.
‘A divisao VLS da Schaeffler e
responsavel pelo ecossistema
de mobilidade global e fornece
componentes e solu¢oes abran-
gentes de reparo para carros de
passeio, veiculos comerciais le-
ves e pesados, além de tratores’,
diz Campos. A Schaeffler de-
tém as marcas LuK, INA e FAG
para solug¢oes de reparo e servi-
CO para motores a combustao,
veiculos hibridos e elétricos.

TENDENCIAS

A parte dos lancamentos re-
servados para mostrar na fei-
ra, chegam ao mercado outras
novidades preparadas pelos fa-
bricantes de autopecas. Mui-
tas delas integram projetos
que combinam o uso de ma-
teriais com caracteristicas ade-
quadas para a preservacao do
meio ambiente, como informa
a Tecfil. “Seguimos investindo
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no desenvolvimento de novas
tecnologias para o segmento
de pesados, com projetos vol-
tados para maior durabilidade,
eficiéncia energética e menor
impacto ambiental”, afirma Fa-
zol. “Um dos principais focos é a
adocao de materiais mais leves
e resistentes, que aumentam a
vida util dos filtros e reduzem
0s impactos ao ambiente”, diz o
gerente.

O executivo explica que o di-
recionamento dos investimen-
tos da Tecfil esta alinhado a
estratégia de crescimento e
inovacao da companhia. O ob-
jetivo da empresa € acompa-
nhar as tendéncias da indus-
tria, garantindo o fornecimento
de produtos que atendam aos
padrdes das novas geracoes de
motores a diesel, cada vez mais
exigentes em termos de efici-
éncia e emissoes. ‘A digitaliza-
¢cao e a conectividade nos vei-
culos pesados também devem
ganhar forca, trazendo tanto
desafios quanto oportunidades
para o setor, reforcando a im-
portancia de desenvolver solu-
¢cdes cada vez mais alinhadas as
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novas exigéncias’, informa Fazol.

No mesmo caminho, a Gates
mira produtos com mais resis-
téncia, flexibilidade e eficién-
cia. “Na linha de correias para
o segmento de pesados, por
exemplo, utilizamos compos-
tos patenteados de elastbmero
etileno projetados especifica-
mente para maior durabilidade,
flexibilidade superior, maior es-
tabilidade e vida util mais lon-
ga”, diz o diretor de venda dos
OEM, Fabio Bastos.

Presente no pais desde 1968,
a Gates fabrica correias, tensio-
nadores e mangueiras para a in-
dustria automotiva, area indus-
trial, em geral, e o setor agricola.
Instalada em Jacarei, no interior
do Estado de Sao Paulo, a em-
presa produz mais de dois mi-
Ihbes de componentes por més.

Em busca de solugdes avan-
cadas para os seus clientes, a
SKF pesquisa e desenvolve di-
versas inovacdes. “Estamos
sempre buscando novas tec-
nologias para otimizar o de-
sempenho e a durabilidade dos
nossos produtos’, afirma Ribei-
ro. “Em 2024, a SKF registrou 261
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novas patentes relacionadas a
inovacdes no setor automotivo’,
informa. Um dos focos da SKF,
companhia que se destaca em
tecnologia de rolamentos no
mundo, € o desenvolvimento
de produtos que utilizam mate-
riais mais leves e eficientes, re-
duzindo o atrito e aumentando
a vida util dos componentes.

Recém-lancados pela SKF, os
novos Kits de diferencial e trans-
missao (VKTC) para o mercado
de reposicao do segmento de
veiculos pesados contribuem
para simplificar o processo de
manutencao, reduzir o tempo
de parada dos veiculos e au-
mentar a produtividade e con-
flabilidade das operacdes de
transporte. “Os Kits sao compa-
tiveis com caminhdes das mar-
cas Mercedes-Benz, Scania, Vol-
vo, Volkswagen, Ilveco e Ford’,
informa Ribeiro.

A Schaeffler também possui
uma linha de kits de reparacao
e componentes de alta tecnolo-
gia que permitem substituicoes
profissionais e ageis em cami-
nhoes, 6nibus e outros veicu-
los comerciais. ‘A linha pesada
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possui condi¢coes especificas,
como a necessidade de custos
operacionais reduzidos, inter-
valos significativos entre manu-
tencdes, maior quilometragem
e menor tempo de imobiliza-
¢ao possivel’, afirma Campos,
que tem expectativa de ocorrer
no mercado mais integracao de
tecnologias limpas, como moto-
res elétricos e solucdes hibridas.

‘Além disso, observamos sis-
temas de monitoramento e

Alta de juros e incertezas no
cenario econdmico global sao
dois motivos que devem frear,
em 2025, o ritmo de crescimen-
to que o mercado de reparos
e reposicao de pecas automo-
tivas registrou nos dois ultimos
anos Nno pais. Embora a pande-
mia do Covid-19 nao tenha in-
terferido de maneira significa-
tiva nas vendas de autopecas,
ja que, considerados essenciais,
caminhdes puderam circular
para garantir o abastecimento,
a retomada da economia apos
a crise sanitaria contribuiu para
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comunicagao avancados, como
tendéncias que devem trans-
formar gradativamente o mer-
cado, melhorando a eficién-
cia logistica e a seguranca dos
veiculos”, informa o executivo.
‘Com foco em adaptar-se as
tendéncias, a Schaeffler segue
investindo em pesquisa e de-
senvolvimento para acompa-
Nnhar e antecipar necessidades
do mercado do segmento de
veiculos pesados”.

a acelerada expansao registra-
da pelas empresas fornecedo-
ras, sobretudo em 2024.

Neste ano, novos desafios se
avistam na rota da evolugao do
setor, mas, ainda assim, as pers-
pectivas das companhias sao de
aumento de receita. A deman-
da esperada pelos produtores
se sustenta na caracteristica do
segmento da linha de cami-
nhoes e dnibus, na qual veiculos
comerciais pesados tém neces-
sidade de maxima produtivida-
de e eficiéncia para a realizacao
das rodagens.
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‘O mercado de caminhoes se-
gue dinamico e desafiador, in-
fluenciado por oscilacoes econ6-
micas e politicas de renovacao
de frota. Observamos um cres-
cimento no segmento de ca-
minhdes usados e seminovos, o
que impulsiona a demanda por
pecas de reposicao. Aléem dis-
so, ha um movimento crescente
dos frotistas em busca de maior
eficiéncia operacional e reducao
de custos. Para 2025, esperamos
um cenario competitivo, em que
marcas que oferecerem produ-
tos com maior vida util e melhor
custo-beneficio terao vantagem
estratégica’, afirma o gerente de
marketing e novos produtos da
Tecfil, Plinio Fazol.

‘Dentro da reposicao auto-
motiva, a linha pesada tem
uma representacao compati-
vel com a proporcao do merca-
do em termos de faturamento,
O gue nos mostra que estamos
na direcao certa para esse se-
tor. E claro que ainda enxerga-
mos oportunidades de cresci-
mento e expansdes de linha
para melhor cobertura de frota.
Portanto, mesmo com todas as
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incertezas e instabilidades eco-
ndémicas que o pais apresenta,
ainda enxergamos esse merca-
do com possibilidade de cres-
cimento para a Gates’, diz a di-
retora de vendas da reposicao
automotiva Keli Osako.

‘As montadoras, por outro
lado, demonstram ser mais con-
servadoras na producao e ven-
da de caminhdes no Brasil em
2025. A expectativa € que esses
numeros se mantenham esta-
veis, sem crescimentos expressi-
vos. Porém, a Gates tem estrei-
tado cada vez mais a relagao
com nossos clientes de equipa-
mento original para entender
como podemos melhor aten-
dé-los dentro das suas necessi-
dades. Nossos produtos sao to-
dos fabricados com qualidade
OE, o que nos torna capaz de
atender rapidamente a neces-
sidade dessas montadoras com
produtos ja existentes em nos-
so portifdlio. Sendo assim, tam-
bém enxergamos 2025 como
uma perspectiva positiva para a
Gates’, informa o diretor de ven-
das dos OEM'’s Fabio Bastos.

‘Inicialmente, as projecdes
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para 2025 eram positivas, com
montadoras prevendo cresci-
mento de dois digitos. No en-
tanto, o cenario mudou a partir
de fevereiro de 2025, devido aos
sucessivos aumentos da taxa Se-
lic, que impactaram diretamen-
te a oferta de crédito para vei-
culos pesados. Isso levou a uma
retracao na demanda, especial-
mente nos segmentos pesado
e extrapesado, onde o financia-
mento € essencial. Diante desse
cenario, a SKF revisou suas pro-
jecoes e estima uma reducao de
5% na producao de caminhoes
OEM em 2025, totalizando mais
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de 130 mil unidades no Brasil”,
diz o gerente de vendas para re-
posicao automotiva no Brasil da
SKF, Mauricio Ribeiro.

‘O mercado de caminhdes nes-
te momento apresenta desafios
e oportunidades para a empresa,
pois observamos demanda soli-
da impulsionada por necessida-
de de transporte de bens e de
pessoas. Contudo, fatores como
a volatilidade econdémica global
e as questoes ambientais conti-
Nnuam em pauta’, informa o vice-
-presidente da Schaeffler Vehicle
Lifetime Solutions South Ameri-
ca, Rubens Campos. cm
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E-commerce em destaque

A Azul Cargo Express, unidade
de logistica da Azul Linhas Aéreas,
prevé um crescimento de 35% em
seu segmento de e-commerce em
2024, com a expectativa de que o
setor represente até 50% do fatu-
ramento total da companhia ainda
neste ano. Este avanco € impulsio-
nado pela ampliacdo da capacida-
de operacional, com a chegada de
novos Airbus cargueiros.

O segmento de e-commerce, que
ja responde por 37% das receitas
da Azul Cargo Express, tem se con-
solidado como um dos principais

pilares de crescimento da empre-
sa. A unidade de logistica tem se
destacado pela sua capacidade de
atender uma demanda crescente
por entregas rapidas, com uma
operagao que movimenta 40 mil
volumes diarios.

Avanco no setor farmacéutico

Os investimentos em tecnologia
para cadeia de frio, ampliacao de
rotas e fortalecimento da estrutu-
ra especializada no transporte de
medicamentos proporcionaram
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a LATAM Cargo um crescimento
de 40% no volume de produtos
farmacéuticos transportados da
Europa para o Brasil no primeiro
trimestre de 2025. A companhia
movimentou 860 toneladas de
cargas desse tipo entre janeiro e
marc¢o, ante 613 toneladas no mes-
mo periodo do ano anterior.

O desempenho expressivo con-
solida a LATAM Cargo como a prin-
cipal operadora de cargas entre
Europa e América do Sul.
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gollog.com.br

Em um movimento estratégi-
co para ampliar suas operagoes
no interior do Brasil, a GOLLOG,
unidade de logistica da GOL,
inaugurou no dia 20 de marco

AQUAVIARIO

uma nova franquia na cidade
de Sobral, no Ceara. A iniciativa
busca reforcar a presenca da
empresa em regides afastadas
das grandes capitais, oferecen-
do solucdes logisticas mais efi-
cientes e abrangentes.

Com essa expansao,a GOLLOG
passa a contar com quatro uni-
dades no estado, localizadas
em Jericoacoara, Juazeiro do
Norte, Fortaleza (no Terminal
de Cargas do Aeroporto) e ago-
ra Sobral.

Acordo estratégico no Porto de Santos

A DP World Brasil, especia-
lizada em solucodes logisticas
e na cadeia de suprimentos,
anunciou um acordo estrate-
gico com a Maersk, gigante
do setor de transporte mari-
timo e logistica. O objetivo é
consolidar uma parceria de
longo prazo para a operacao
de servicos no terminal da
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DP World no Porto de Santos.
Com isso, as empresas pre-
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tendem ampliar a capacidade
operacional.

O contrato entra em vigor
a partir de abril deste ano e
prevé, inicialmente, a opera-
¢cao de seis servicos com oito

escalas semanais. A partir do
segundo ano, com a expansao
da capacidade do terminal, o
numero de servicos podera
aumentar para sete, com dez
escalas semanais.

Descarbonizagao no setor maritimo

A Vibra, distribuidora de
combustiveis e plataforma
multienergia, e a Svitzer, es-
pecializada em servigcos de
rebocadores, iniciaram em
um projeto piloto inédito no
Brasil para utilizacao de dleo
diesel maritimo (ODM) com
elevados teores de biodiesel.
A iniciativa desenvolvida no
Porto de Santos (SP), prevé
a adocao de uma mistura
de até 20% de biodiesel nos
combustiveis utilizados por
rebocadores.

Para viabilizar o forneci-
mento do novo combustivel,
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a Vibra obteve autorizacao
especial da Agéncia Nacional
do Petroleo, Gas Natural e
Biocombustiveis (ANP) para
comercializar diesel maritimo
com até 30% de biodiesel.
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Wilson Sons e MSC se unem

A Wilson Sons anunciou que a
Superintendéncia-Geral do Con-
selho Administrativo de Defesa
Econdmica (Cade) aprovou, sem
restricoes, a sua venda para a
Shipping Agencies Services (SAS),
subsidiaria do grupo europeu de

FERROVIARIO

transporte maritimo MSC.

Segundo comunicado da Wil-
son Sons, ‘apesar da aprovacao
pelo Cade, a conclusao da tran-
sacao ainda depende do cum-
primento de outras condicdes
precedentes, incluindo o aval da
Agéncia Nacional de Transpor-
tes Aquaviarios (Antaq)".

A Wilson Sons destacou que
continuara cumprindo rigoro-
samente as normas de trans-
paréncia e governanga corpora-
tiva, mantendo seus acionistas
e o mercado informados sobre
qualquer novo desdobramento.

+
oo oo

Programa de investimentos no Peru

O governo do Peru esta promo-
vendo um amplo programa de
investimentos em infraestrutura
ferroviaria, com um montante su-
perior a US$ 43 bilhdes. A inicia-
tiva visa modernizar o transporte
de carga e passageiros, reduzin-
do custos logisticos e melhoran-
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do a mobilidade no pais.

Um dos principais projetos € o
Ferrocarril Lima-lca, que conta
com um investimento de apro-
ximadamente US$ 6,5 bilhdes. A
linha, que tera uma extensao de
280 km, permitira que o tempo
de viagem entre as duas cidades
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Investimentos privados

O ministro dos Transportes,
Renan Filho, anunciou que o
Brasil prevé R$ 161 bilhdes em
investimentos privados neste
ano, com a realizacao de 16
leildoes de concessdes em ro-
dovias e ferrovias. O proximo
sera em 30 de abril e envolve a

seja reduzido de quatro para 2,5
horas. Os trens de carga poderao
operar a velocidades de até 100
km/h, enguanto os de passagei-
ros atingirdo 200 km/h.

BR-040, entre o Rio de Janeiro
e Juiz de Fora (MG), com ex-
pectativa de R$ 5 bilhdes em
aportes. Segundo o ministro,
o governo Lula tem buscado
reequilibrar concessdes e es-
timular parcerias com o setor
privado, adotando uma postura
pragmatica e voltada a melho-
ria da infraestrutura nacional.

Ferrovia para impulsionar a logistica no Sudeste

Prevista para 2025, a nova fer-
rovia EF-118 vai ligar o Rio de Ja-
neiro a Vitéria com investimento
estimado em R$ 3,38 bilhdes. O
projeto promete transformar a
logistica regional ao integrar ma-
Ihas da MRS e da Vale, facilitando
o transporte de cargas como
mMinério e graos. A obra faz parte
do Anel Ferroviario do Sudeste e
sera construida em trés trechos,
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totalizando mais de 570 km. Se-
gundo o ministro Renan Filho, a
iniciativa representa uma alterna-
tiva mais eficiente e sustentavel
ao transporte rodoviario.
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Melhorias na fiscalizacao do descanso

A NTC&Logistica apresentou
a PRF propostas para aprimo-
rar a fiscalizacao do tempo de
descanso dos motoristas pro-
fissionais. Entre os destaques

estao o reconhecimento de
documentos que comprovem
vinculo empregaticio e a vali-
dade de acordos coletivos que
autorizam o fracionamento do
repouso. A entidade tambéem
propds um acordo de coopera-
¢cao entre os ministérios da Jus-
tica e do Trabalho, permitindo
acesso digital, em tempo real,
as normas coletivas aplicaveis
a cada fiscalizagao.

Reducao de emissoes nas estradas

O Ministério dos Transportes
anunciou o lancamento do Pro-
grama MelhorAR, iniciativa volta-
da para a reducao das emissoes
de poluentes atmosféricos pro-
venientes de veiculos de carga e
passageiros. A medida esta ali-
nhada aos compromissos globais
de diminuicao das emissoes de
gases de efeito estufa e reforca a
agenda de sustentabilidade no
setor de transportes.

O MelhorAR busca estimular a
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cooperacao nacional e interna-
cional entre organizacdes publi-
cas e privadas, além de monitorar
e acompanhar os resultados do
programa.
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Caminhoes a gas no Tecon Santos

A Santos Brasil deu inicio a
troca de sua frota a diesel por
caminhoes movidos a gas natu-
ral comprimido (GNC) no Tecon
Santos, seu principal terminal
no Porto de Santos (SP). Com
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um investimento de R$ 40 mi-
Ihdes, foram adquiridos 35 mo-
delos Scania P 340, tornando a
empresa a primeira do pais a
operar com esse tipo de veiculo
em um terminal de contéineres.

Os caminhdes comecaram
a operar em janeiro e devem
reduzir em até 20% as emis-
soes de CO2, em comparacao
aos modelos convencionais. O
abastecimento sera feito em
um posto de GNC que esta
sendo instalado dentro do pro-
prio terminal.
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das conexoes que
fazem seu negocio ir mais

LONGE

De 22 a 24 de abril, o SEST SENAT marca presenca na INTERMODAL,

a maior feira de logistica das Américas.

Além de muito conteldo, networking e oportunidades de negécios, vocé

vai viver uma experiéncia imersiva com nosso simulador de direcdol!

Sdo mais de 500 marcas expositoras, 46 mil visitantes e muitas
chances de capacitacdo para o setor.

Venha com a gente. Porque a gente cuida do transporte, da
inovacao e do futuro do seu negoécio.

22 A 24 DE ABRIL /// DISTRITO DE ANHEMBI

CNT | SEST SENAT | ITL INTERMODAL

Sistema Transporte SOUTH AMERICA




