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As vencedoras do prémio Ford vai lancar
Maiores do Transporte dez veiculos novos em 2023,
e Melhores do Transporte 2022 incluindo a van E-Transit
Marcopolo exporta Viacao Metrépole Paulista
391 6nibus para o sistema adquire 140 onibus elétricos
Red Movilidad no Chile para operar em Sao Paulo
Mercedes-Benz Vans Marcopolo Rail
espera crescer entre amplia sua atuacao
5% e 10% em 2023 no mercado internacional
A Urbi de Brasilia incorpora Grupo A. Candido,
em sua frota a mais recente operadora de transporte no Nordeste,

geracao do Apache VIP completa 70 anos
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W EDITORIAL

Producao de onibus volta
a apresentar acelerado crescimento

Apds dois anos fortemente afetados pela pandemia da Covid-19, a industria de 6nibus
apresentou vigorosa recuperacao em 2022. O resultado ansiosamente aguardado ficou acima
das expectativas dos fabricantes no inicio do ano passado: a producao em 2022 foi de 31,7
mil 6nibus, um nimero 67,7 % superior ao registrado em 2021, quando foram fabricados 18,9
mil veiculos, sequndo os dados revelados pela Anfavea (Associagao Nacional dos Fabricantes
de Veiculos Automotores).

Nas vendas, o setor também obteve resultados favoraveis. Foram licenciados 17,4 mil dnibus
em 2022, o que significa uma expansao de 23,4%, em relacdo ao ano anterior, com 14,1 mil
veiculos. O programa Caminho da Escola teve contribui¢do importante neste cendrio, com
33% dos dnibus emplacados, enquanto o segmento de urbanos absorveu 27%. Os micro-
onibus corresponderam a 15% do total, os rodoviarios 13%, os miniénibus 7% e os modelos
para fretamento 5%.

Nas vendas para o mercado externo, o segmento de 6nibus também cresceu, com uma
expansao de 23,1% e 5.213 veiculos exportados em 2022 — no ano anterior, 4.234 énibus
tinham sido exportados.

Para o mercado automotivo como um todo, as exportacdes cresceram 27,8% sobre 2021,
apesar de algumas dificuldades em relacao a Argentina, maior parceiro comercial do Brasil. De
acordo com a Anfavea, o crescimento dos embarques para todos 0s outros mercados latino-
americanos, em especial México, Colombia e Chile, permitiram esse bom resultado no ano.

Os problemas de abastecimento de componentes como semicondutores, a alta taxa de juros
e a mudanca para a tecnologia Euro 6, que traz aumento de precos dos veiculos, levaram a
entidade a fazer projecdes cautelosas para 2023, conforme a Anfavea. O cenario atual leva a
essas projecoes, que podem ser superadas, e o Brasil tem condi¢bes para isso, avalia a entidade.

Para que o mercado volte a crescer com mais intensidade, é preciso resolver algumas ques-
tdes que atrasam o crescimento. A principal e mais urgente delas, segundo a Anfavea, é a do
crédito. Sao necessarios juros mais baixos para atrair mais compradores aos veiculos novos.
Além disso, temas como a reindustrializacdo e a descarbonizacdo impdem desafios e criam
oportunidades para o fortalecimento da industria.

Eduardo Chau Ribeiro
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Maiores do Transporte &
Melhores do Transporte

A cerimdnia de premiacao das empresas que mais
se destacaram no setor de transportes reuniu cerca
de 350 convidados, entre empresarios, executivos,
autoridades e representantes das mais importantes
entidades do mercado

MARCIA PINNA RASPANTI

Uma grande celebracdo marcada pelo
clima de otimismo, assim foi a premia-
¢ao de Maiores do Transporte & Melho-
res do Transporte 2022, promovida pela
revista Transporte Moderno. Em sua 35°
edicao, a cerimdnia reuniu mais de 350
convidados no Clube Monte Libano, em
Sao Paulo, no dia 29 de novembro, para
homenagear as empresas que mais se
destacaram no setor.

As vencedoras sao classificadas com
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base nos balancos financeiros de 2021,
analisados por uma equipe especializa-
da contratada pela OTM Editora. As em-
presas ligadas ao transporte rodoviario e
ferroviario de passageiros — sejam opera-
doras, fabricantes ou prestadoras de ser-
VicoS — marcaram presenca no evento.
Para Marcelo Fontana, diretor da OTM
Editora, o evento foi uma excelente opor-
tunidade para as empresas mostrarem
suas estratégias para superar a crise




Paulo Porto e Leticia Pineschi, da

Expresso Guanabara, recebem o prémio

de Marcelo Fontana, diretor da OTM

-
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Francisco Pierrini e Mauricio Dimitrov
(ao centro), da Concessionaria Linha
4 do Metré de Sao Paulo

causada pela Covid-19 e para celebrar os
novos tempos. “Foi um momento muito
especial. Os principais players do merca-
do se reuniram em um clima muito oti-
mista. Mais uma vez o setor mostra como
é resistente e competente”, afirma.

A Expresso Guanabara foi a empresa
premiada no segmento de transporte ro-
doviario de passageiros e a melhor entre

Francisco Pelucio, da NTC&Logistica,
e Flavio Benatti da CNT com Auristela
Constantino, da Viacao Pioneira

Luiz Mendes Peixoto (ao centro), da
Univale

as operadoras de transporte. Digitaliza-
¢ao, inovacao e administracao austera sao
0s principais pilares da gestao de sucesso
da Guanabara. “No ambiente desafiador
€ que aparecem as inovacoes. Otimiza-
mos alguns processos, focamos no atendi-
mento remoto”, conta Paulo Alencar Porto
Lima, diretor executivo da empresa.

A Viagao Pioneira, que atua no Distrito
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Joao Ronco Junior (a esq.),
Prodata Mobility Brasil

Rodney Freitas (a esq.), da Autopass,
com Marcelo Fontana

Roberto Abreu (a esq.), da Viacao
Metropole

Luiz Eduardo Argenton (a dir.), da
CPTM

Federal, é a melhor entre as empresas de
transporte metropolitano de passageiros,
e tem como marca o foco nas acdes liga-
das a sustentabilidade. “Na minha opi-
nidao, todas as empresas precisam ter a
sustentabilidade como uma pratica den-
tro dos seus processos porque esta mui-
to claro que o planeta esta sofrendo
com impactos ambientais em consequ-
éncia das atividades humanas. E uma
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responsabilidade de todos e nosso de-
ver é deixar uma boa qualidade de vida
para as geracoes futuras”, avalia Auris-
tela Constantino, uma das acionistas da
empresa.

A Univale ficou a frente no segmento
de fretamento e turismo, além de alcan-
car a maior receita operacional nessa ca-
tegoria. “Nosso maior investimento é em
veiculos. No ano de 2021, investimos R$



Ricardo Portolan (ao centro), da
Marcopolo, com Ruben Bizzi, da Fabus,
e Pedro Moreira, da Abralog

Joaquim Constantino Neto (a esq.),
Viacao Piracicabana

42 milhdes, e neste ano de 2022 serao
R$ 58 milhdes”, conta Luiz Peixoto, dire-
tor executivo da companhia. “Pelo segun-
do ano consecutivo fomos agraciados com
0s prémios de Maior e Melhor empresa do
segmento de fretamento e turismo, o que
indica que estamos no caminho certo e
ainda mais com a chancela da Transporte
Moderno, revista referéncia em transpor-
tes e logistica”, completa Peixoto.

Felipe Godoy (a esq.), da
Acumuladores Moura

Eduardo Scolari (ao centro), da
Greenbrier Maxion

A Concessionaria da Linha 4 do Me-
tr6 de Sao Paulo venceu na categoria de
transporte ferroviario de passageiros. Na
industria ferroviaria, a Amsted Maxion foi
a premiada.

Melhor entre as fabricantes de carrocerias
para 6nibus e a melhor da industria, a Mar-
copolo alcancou resultados favoraveis em
2021 e 2022, e esta confiante na recupera-
cao do mercado de 6nibus no préximo ano.
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Milena Braga Romano (Eletra) e Murilo Sinval Celico Neto, da Levare Transportes,

Andrade (GVBUS), da Grande Vitoria

“Existe demanda reprimida para a renova-
cao de frota. Outro aspecto importante é o
aumento da procura de viagens por onibus
devido a elevacdo nos precos das passa-
gens aéreas”, afirma Ricardo Portolan, dire-
tor de operacdes comerciais mercado inter-
no e marketing da Marcopolo.

A Prodata Mobility Brasil também man-
tém a lideranca entre as empresas de sis-
temas de bilhetagem. Ja a Autopass foi
agraciada pela décima vez consecutiva
como a melhor operadora de sistemas
de bilhetagem eletronica. “Participar de
eventos como este é sempre uma Oti-
ma oportunidade de prestigiar o reco-
nhecimento de outras empresas e pro-
fissionais que também contribuem para
0 avanco da mobilidade. Além disso, re-
encontrar parceiros € amigos é sempre
positivo e engrandecedor”, diz Rodney
Freitas, CEO da Autopass.

Entre as fabricantes de pecas para
caminhdes e 6nibus, o destaque foi a
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com Francisco Christovam (ao centro)

Acumuladores Moura. “A Moura com-
pletou 65 anos recentemente e celebra
a sua posicao de vanguarda e lider de
mercado na América do Sul”, diz Felipe
Godoy, gerente de negdcios corporati-
vos da Rede Moura.

Também foram homenageadas as em-
presas com maior receita operacional de
cada categoria: CPTM, Viacao Metrépole,
Viacao Piracicabana e Greenbier Maxion.

COMUNICACAO VISUAL — Na ocasido,
foram premiadas também as vencedoras
da 53* edicao do Concurso de Comunica-
cao Visual e Pintura de Frotas. A Grande
Vitoria foi a primeira colocada na catego-
ria transporte metropolitano de passagei-
ros, com identidade visual dos modelos
elétricos incorporados a frota, com projeto
de Roberto Sganzerla. Os dnibus elétricos
que circulardo na regido da Grande Vito-
ria tém carrocerias da Caio, chassis Merce-
des-Benz, baterias Weg e a Eletra realizou



0 processo de eletrificacao.

A Alto Tieté Transportes ficou com a
segunda colocacdo, com um trabalho
da Missemota Arte & Design. A empre-
sa pertence ao consorcio Unileste e aten-
de a regido de Ferraz de Vasconcelos, na
Grande Sao Paulo. A cor predominante é
0 roxo e 0 destaque é a frase “Com amor
mobilizamos pessoas, transformamos o
mundo!”

A Viacao Urbana Guarulhos, vencedo-
ra da licitacdo do municipio de Bebedou-
ro, no interior de Sao Paulo, conquistou o
terceiro lugar. Bebedouro recebeu o titu-
lo de “cidade coracao” e tem no cultivo
da laranja a base de seu desenvolvimen-
to econdmico. A combinacao destes dois
conceitos resultou em uma identidade vi-
sual de impacto, porém simples, de facil
manutencdo e bastante versatil. O design
de Carlos Marland traz uma laranja em
formato de coracdo na lateral dos veicu-
los, em cores alegres, que remetem ao
dourado e a tons de laranja.

O design desenvolvido pela Vila Criati-
va para a Ultragaz foi a premiada no seg-
mento de transporte rodoviario de carga.
Parte do processo de atualizacdo de mar-
ca, a nova identidade visual se estendeu
a frota de entregas e distribuicao de gas.
Com mais de trés mil veiculos, a Ultragaz
adotou o slogan “somando energias”. Nas
cores verde, azul e ciano (um tom entre

Edicao
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0 azul e o verde), o design em forma de
onda busca representar a vitalidade e a in-
tensidade da marca totalmente renovada.

A Hungaro Transportes ficou na segun-
da colocacao na categoria com um traba-
lho de Andrey de Oliveira. A identidade
visual, com novas cores e logomarca, foi
implementada em 2021 nos caminhdes e
implementos rodoviarios adquiridos apds
a renovacao da marca e do design. Atu-
almente, 540 veiculos ja circulam com o
design renovado. Em terceiro lugar, ficou
a Cargolift Logistica em um projeto assi-
nado por Eduardo Schneider.

O segmento de transporte rodoviario
de passageiros recebeu maior numero de
inscricoes, com 15 empresas concorren-
tes. A Levare Transportes foi escolhida
como o melhor projeto, que foi desenvol-
vido pela Jorge Andrade Solugdes Criati-
vas. Em segundo lugar, esta a Expresso
JK, com projeto da Villela Design. A ins-
piracdo foi a cidade de Brasilia, com des-
taque para 0 congresso nacional.”

A L&G Turismo fica com a terceira co-
locacdo, também com um trabalho da
Villela Design. Em rosa, vinho e prata, 0
projeto trouxe leveza e um toque de ou-
sadia a frota. A escolhida para receber a
mencao honrosa desta edicao do concur-
so é a Transnorte Transporte e Turismo
Norte de Minas, com mais um design de
Armando Villela. |
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Mercedes-Benz projeta

crescimento de 25%

o mercado de onibus em 2022

A expectativa da empresa é de que o setor termine
o ano com 17 mil veiculos emplacados, mas poderia
crescer mais de 50% neste ano se nao fosse a
desorganizacao na cadeia logistica

SONIA MORAES

O mercado de 6nibus, que comecou a
se recuperar de forma consistente, de-
vera encerrar 2022 com o emplacamen-
to de 17 mil veiculos, o que representara
crescimento de 25% em relacdo a 2021.
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A previsao é de Walter Barbosa, diretor
de vendas e marketing 6nibus da Merce-
des-Benz do Brasil.

Se nao fosse a desorganizacao na ca-
deia logistica causada pela pandemia o
crescimento do mercado de 6nibus pode-
ria ser superior a 50%, com 22 mil veicu-
los vendidos neste ano, sequndo Barbo-
sa. “A demanda foi muito grande porque
os clientes queriam renovar a frota por
causa da obrigatoriedade contratual e o
envelhecimento da frota”, revelou.

De janeiro a outubro foram emplaca-
dos 13.238 veiculos acima de oito tone-
ladas, 13% a mais em relacdao ao mes-
mo periodo do ano passado, que teve
11.720 veiculos vendidos no pais, se-
gundo a Mercedes-Benz.

O que impulsionou o mercado de 6ni-
bus neste ano, sequndo Barbosa, foi o
modelo escolar que teve crescimento



expressivo. Até outubro foram licencia-
dos 4.609 veiculos — 3.078 micro-0nibus,
12,3% a mais que nos primeiros dez me-
ses do ano passado, e 1.531 modelos de
15 toneladas, que aumentaram 210%.
“Este segmento cresceu por forca contra-
tual, pois as montadoras tém que cum-
prir o cronograma de entrega do governo
federal para evitar multas e proibicao de
participar de outras licitacbes”, esclare-
ceu o diretor da Mercedes-Benz.

Os dnibus escolares entregues até outu-
bro sdo referentes a licitacdo de sete mil
veiculos realizada em 2021 e de trés mil
veiculos concluida neste ano, que teve
a participacao somente da Volkswagen
Caminhdes e Onibus. As demais monta-
doras desistiram de participar da disputa
com receio de ndo consequir dar conta
de produzir os veiculos por causa das in-
certezas na entrega de pecas pelos for-
necedores. “Este segmento continuara
forte até marco de 2024, emplacando
500 carros por més”, calculou Barbosa.

Os demais segmentos nao avancaram
na mesma velocidade que os escolares
por causa de atrasos no fornecimento de
componentes. “Houve muito interesse de
compras, mas as limitacdes na cadeia lo-
gistica atrapalharam a producao e o cres-
cimento do mercado de 6nibus, que po-
deria ter sido muito maior até outubro”,
disse Barbosa.

Edicao
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A previsao do diretor da Mercedes-Benz
€ que o0s problemas na cadeia logistica
demorem para ser solucionados. “Em
2023 ainda teremos impactos logisticos,
nao na mesma proporcao que foi este
ano, mas ainda devem existir alguns de-
safios nao somente com a falta de semi-
condutores, mas de outros componentes
e a volta da normalidade devera ocorrer
somente em 2024."

E o perfodo que Barbosa considera sufi-
ciente para o crescimento e a preparagao
da nova cadeia logistica, que foi muito
impactada pela pandemia. “Em todo o
mundo muitas empresas fecharam ou re-
duziram de tamanho e ainda teve a guer-
ra na Ucrania, que afetou os fornecedo-
res de maneira global.”

No mercado de &nibus outros seg-
mentos, como o de micro-6nibus tive-
ram 2.458 unidades emplacadas até ou-
tubro, ficando 6,5% abaixo do mesmo
periodo do ano passado, mas Barbosa
prevé que até o fim do ano a retragao
seja de 3% a 4%.

Os modelos urbanos cresceram 11,4%,
com 3.689 veiculos emplacados nos pri-
meiros dez meses deste ano. Se tives-
se mais produtos teriam aumentado de
30% a 40%, segundo Barbosa. No seg-
mento rodoviario o avanco foi de 135%,
com 1.385 veiculos vendidos no pais, e
no de fretamento a queda foi de 44%,

TECHNIBUS - 160 | 15
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com 1.097 veiculos licenciados, o que era
esperado por causa do fim da necessida-
de de distanciamento social.

Para segmento o rodoviario, que teve
grande demanda neste ano, a expecta-
tiva de Barbosa é de que 2023 também
seja um ano forte com muita renovacao
de frotas. “Com excecdo do fretamento,
todos 0s segmentos tiveram bom desem-
penho”, destacou.

Como pontos positivos o diretor da
Mercedes-Benz lembrou das oportu-
nidades que a pandemia trouxe para o
setor de transporte de passageiros, que
teve que se reinventar depois de chegar
ao fundo do paco. “O novo marco legal
criado para o setor e as acoes colocadas
em pratica foram importantes. Hoje te-
mos aumentos de tarifas nos principais
municipios e mais de 250 cidades com
algum tipo de subsidio, enquanto antes
da pandemia 16 municipios tinham sub-
sidio”, disse Barbosa. “O poder publico
entendeu que nao da para ter transporte
sem subsidio porque o diesel subiu mais
de 100% nos ultimos 15 meses e a taxa
Selic de 13,75% esta muito elevada.” Ele
citou também os R$ 2,5 bilhdes libera-
dos pelo governo para cobrir a gratuida-
de dos usuarios com mais de 65 anos.

“Hoje a situacao do mercado de 6ni-
bus esta melhor, embora os empresa-
rios ainda ndo estejam tranquilos, mas
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conseguem enxergar um horizonte, pois
ha subsidios, tecnologias menos poluen-
tes e maior interesse do poder publico no
transporte”, comentou o diretor da Mer-
cedes-Benz.

No mercado de 6nibus, dos 26.950 vei-
culos produzidos até outubro 46,8% sao
da Mercedes-Benz. No segmento rodo-
viario a empresa tem 70% de participa-
¢ao, no urbano 67,6%, no escolar 46%,
no fretamento 39,2% e no micro-6nibus
36,5%, com quatro meses de lideranca
de mercado.

ELETRICOS — Sobre 0 avanco da eletri-
ficacdo no mercado de 6nibus Barbosa
disse que este é o caminho sem volta,
mas destacou que a mudanca de matriz
energética deve ocorrer de forma gradu-
al. “Ainda temos no mercado 1.500 6ni-
bus Euro 5 vendidos, dos quais 950 sao
da Mercedes-Benz. Estes veiculos estao
prontos nos encarrocadores para serem
emplacados.”

Para a cidade de Sao Paulo, a Merce-
des-Benz comeca a produzir a partir de
dezembro o seu 6nibus elétrico e0500U
de 13,20 metros que serao entregues em
2023. “A cidade de Sao Paulo quer colo-
car em operacao 1.500 dnibus elétricos
em 2023 e mais 1.500 em 2024, totali-
zando 3.000 modelos elétricos no siste-
ma”, revelou Barbosa. u
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Preparada para a chegada
dos modelos elétricos

Para a Mercedes-Benz, o mercado de 6nibus deve
manter o ritmo de crescimento em 2023, apesar de
algumas dificuldades e incertezas

MARCIA PINNA RASPANTI

Em entrevista a revista Technibus, Luiz
Carlos Moraes, diretor de comunicacao
corporativa e relacbes institucionais da
Mercedes-Benz do Brasil e ex-presidente
da Anfavea, avalia sobre o mercado de
Onibus em 2022 e as perspectivas para
2023. Alguns entraves devem persistir,
como a falta de componentes, principal-
mente semicondutores, mas a expectati-
va é muito positiva em relacao ao pro-
ximo ano. “Teremos também desafios
novos, como a chegada da tecnologia
Euro 6 que encarece os veiculos, a taxa
de juros que permanece alta e alguma in-
certeza em relagcao ao novo governo. Po-
rém, encaramos tudo isso com muito oti-
mismo”, conta o executivo.

Para quem conhece o mercado profun-
damente como Moraes, 0 otimismo nao é
gratuito obviamente, mas baseado no ce-
nario que se desenhou ao longo dos ul-
timos anos. “O transporte publico sofreu
com a crise mais aguda da pandemia em
2020 e 2021, mas em 2022 houve a reto-
mada, o que ajudou o mercado interno.
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E quem havia postergado a renovacao de
frota, voltou a comprar”, relembra.
Moraes classifica 2022 como “um ano
bom” para a industria de 6nibus em ge-
ral e em especial para a Mercedes-Benz.
O mercado foi puxado pelo segmento de
6nibus urbanos e também pelo programa
Caminho da Escola, com as licitacdes ja
realizadas. “"Agora, vamos esperar que 0
novo governo faga novas licitacoes”, diz.
Aiminente chegada do Euro 6 (Proconve



P8) foi 0 que norteou a industria nos Ul-
timos meses. “Em 2023, teremos o Euro
6, uma tecnologia que recebeu um in-
vestimento relevante. O pos-tratamento
é novo e gerenciado por um software,
tudo isso resulta em produtos sofistica-
dos, que irdao contribuir para a reducao
da emissao de poluentes”, observa o di-
retor da Mercedes-Benz.

ELETRICOS — Moraes destaca que a
montadora é a marca com a maior parti-
cipacao no mercado brasileiro de dnibus
e tem investido bastante em novos mo-
delos e tecnologias, apresentando tam-
bém o chassi elétrico e0500U, lancado
em agosto de 2021. “O problema do de-
sabastecimento de semicondutores preo-
cupa mais porque tanto o elétrico quanto
0s Onibus Euro 6 tém mais tecnologia e,
portanto, necessitam de mais componen-
tes deste tipo. Isso pode ser um limitador
para a producao.”

A Mercedes-Benz destinou cerca de R$
100 milhdes ao projeto do e0500U, con-
forme anunciado a época do lancamen-
to. Segundo Moraes, a montadora se
prepara para lancar outros modelos para
Onibus urbanos elétricos. “As operado-
ras terdo mais alternativas, mas nao po-
demos adiantar nada sobre esses novos
projetos”, diz.

Para esquentar ainda mais o tema dos
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elétricos, em outubro de 2022, as ope-
radoras do transporte publico da capital
paulista foram proibidas pela SPTrans de
adquirir 6nibus movidos a diesel. Os mo-
delos a diesel em circulagdo podem con-
tinuar em operacdo até o fim de sua vida
util. A medida foi divulgada em uma cir-
cular elaborada pela superintendéncia de
contratos do sistema de transporte. O ob-
jetivo é aumentar o numero de veiculos
elétricos que compdem a frota da cidade
para que, até 2024 quando termina a atu-
al gestao do prefeito Ricardo Nunes, a ci-
dade conte com 2,6 mil veiculos movidos
a energia elétrica no transporte publico.

Para Moraes, apesar da industria brasi-
leira estar preparada para produzir os mo-
delos elétricos, a medida pode nao ser tao
positiva. “Nao é assim que se resolve o
problema. A transicao para o elétrico vai
acontecer, mas precisa de muito plane-
jamento. A tecnologia é mais cara e de-
pende de linhas de crédito para as ope-
radoras. E preciso criar formas para que o
custo ndo impacte as tarifas do transporte
publico. E também temos os modelos com
tecnologia Euro 6 que reduzem as emis-
soes significativamente. Tudo precisa ser
muito bem planejado”, reforca.

Para Moraes, a eletrificacdo é mais ade-
quada para o segmento de dnibus urba-
nos. “No rodoviario, que percorre longas
distancias nao vemos os modelos elétricos
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como uma solucao viavel. Isso vale tam-
bém para os caminhdes: os elétricos sao
ideais para a distribuicdo urbana, redu-
zindo as emissOes e o ruido das cidades.
E a Mercedes-Benz esta pronta para lide-
rar esse movimento de eletrificacdo em
o6nibus e caminhdes”, afirma. O executi-
vo lembra que ha outras alternativas que
podem contribuir com a descarbonizacao,
como 0 HVO (6leo vegetal hidrotratado)
ou “diesel verde”.

O segmento de Onibus rodoviarios tam-
bém esta em uma boa fase, com a reto-
mada do turismo nacional e dos eventos.
“E um mercado menor que o de urbanos,
mas muito importante. A Mercedes-Benz
esta investindo bastante nesse segmento
tanto na tecnologia Euro 6 quanto nos va-
rios itens de seguranca”, revela Moraes.

MERCADO EXTERNO — Moraes desta-
ca também a importancia das exporta-
¢Oes para a Mercedes-Benz. “Os merca-
dos da América Latina, Asia e Africa sdo
bastante significativos. E o Brasil é o Uni-
Co pais latino-americano que vai adotar
o Euro 6 de forma integral. Paises como
Chile e Colémbia tém a obrigatoriedade
do Euro 6 apenas em algumas regides ou
cidades. Entdo, o Brasil esta a frente nes-
sa tecnologia”, comenta.

De olho nestes mercados externos, a
montadora realizou, em novembro, um
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evento especialmente pensado para clien-
tes da América Latina e de outros conti-
nentes, a fim de apresentar a capacidade
e 0 potencial da industria brasileira de 6ni-
bus. Realizado na fabrica de Sao Bernar-
do do Campo (SP), o “Mercedes-Benz Bus
Product Experience” foi promovido pelo
Regional Center Daimler Latina em con-
junto com a Daimler Trucks & Buses Over-
seas, da Alemanha.

Moraes conta que o encontro foi bas-
tante produtivo. “Pudemos apresentar
nosso portfolio de produtos, servicos e
conectividade. Buscamos sempre ofere-
cer solucdes para reduzir o custo opera-
cional da frota em todos os mercados que
atuamos. Foi um evento interno, apenas
para convidados”, diz.

Foram realizados workshops em que fo-
ram apresentados chassis de dnibus rodo-
viarios O 500: 0 modelo RS 1945 4x2 e o
RSD 2448 6x2, com novos itens de tec-
nologia de seguranca, que sao adequados
para clientes que operam em grandes al-
titudes, como na regido andina do Chile
e do Peru. A eletrificacao foi outro tema
abordado, assim como a linha completa
de chassis de dnibus urbanos e rodoviarios
da marca, da motorizagao Euro 3 a Euro 6.
As principais encarrocadoras brasileiras —
Caio Induscar, Comil, Irizar, Marcopolo e
Mascarello — também participaram do en-
contro e mostraram seus produtos. |
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Marcopolo exporta 391 onibus para
o sistema Red Movilidad no Chile

A empresa ja forneceu cerca de mil 6nibus para o Chile
e agora inicia as entregas do seu maior contrato

de exportacao do ano

MARCIA PINNA RASPANTI

A Marcopolo iniciou as entregas do
seu maior contrato de exportacao des-
te ano, que estabelece o fornecimento
de 391 novos 6nibus para o sistema de
transporte publico urbano da cidade de
Santiago, o Red Movilidad. Os veiculos,
dos modelos Torino Low Entry e Torino
Low Entry articulado serdo utilizados
pela operadora Redbus Transdev.

"0 Chile vem investindo muito na re-
novacao do seu sistema de transporte
urbano e, desde 2018, ja fornecemos
cerca de mil novos 6nibus, o que reforca
a lideranca da nossa marca e amplia a ja
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significativa participacao que a Marco-
polo possui no mercado daquele pais”,
destaca Vinicius Tregansin, gerente co-
mercial de mercado externo da Marco-
polo.

De acordo com o executivo, 305 oni-
bus sao do modelo urbano Torino Low
Entry, com 12,5 metros de comprimento
total, 38 do Torino Low Entry com 10,99
metros de comprimento e 48 do mode-
lo Torino Low Entry Articulado, com 18
metros de comprimento. Todos os vei-
culos incorporam a tecnologia Euro 6,
a mais avanc¢ada para reducao da emis-
sao de poluentes em motores diesel,
com 66% menos Material Particulado e
80% menos NOx do que os atuais vei-
culos em operacao.

Os 343 6nibus Torino Low Entry pos-
suem diferentes configuracoes para
atender as linhas especificas onde se-
rao utilizados. Os veiculos sao equipa-
dos com sistema de ar-condicionado,
tomadas USB, poltronas City Estofada e



preparacao para monitor interno de vi-
deo, além de modernos equipamentos
eletronicos.

Com 18.600 mm de comprimento, ca-
pacidade para 152 passageiros e piso
baixo, os veiculos Torino Low Entry Arti-
culado possuem sistema de ar-condicio-
nado Valeo CC640, portas USB, cabine
separada para o motorista em nova ver-
sao para garantir ainda mais seguranca
durante a operacao, vidros colados e pol-
tronas do modelo City Estofada, propor-
cionando mais conforto aos usuarios.

Para garantir total acessibilidade, os
Onibus possuem rampa de acesso ao
saldo e equipamentos eletrénicos como
sistemas de comunicacao e de audio e
video, preparacao para GPS, preparacao
para monitor interno de video no salao
de passageiros e alto-falantes.

PARCERIA — A Marcopolo anunciou que
fechou um acordo com a Zenobe, empre-
sa especializada em frota de veiculos elé-
tricos e armazenamento de energia em
baterias, para utilizar sua experiéncia
global em eletrificacdo de frotas e sof-
tware de carregamento inteligente para
desenvolver solucdes de eletromobilida-
de para transporte publico.

A empresa sediada no Reino Uni-
do, com operacbes na Australia, Nova
Zelandia, Europa e Estados Unidos,
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trabalhara com a Marcopolo para ofe-
recer sua expertise em carregamento de
veiculos elétricos e eletrificacdo de fro-
tas. Isso inclui testar solucdes de carre-
gamento inteligente para apoiar o lan-
camento do Attivi, 0 novo modelo de
onibus elétrico da Marcopolo no Brasil,
Ameérica Latina e América do Norte.

“Desenvolver solucdes completas e
avancadas para eletrificacao de Onibus
faz parte da nossa estratégia ESG, por
isso temos investido em projetos e par-
cerias estratégicas com empresas publi-
cas e privadas, nos ultimos anos, para
contribuir com a reducdo das emissoes
de CO? no transporte”, comentou Joao
Paulo Ledur, diretor de estratégia e
transformacao digital da Marcopolo.

“A Zenobe é pioneira em solucoes de
eletrificacdo de frotas e carregamen-
to inteligente. Ao utilizar sua expertise
em solucdes de carregamento de veicu-
los elétricos, a Marcopolo estara bem-
-posicionada para desenvolver veiculos
elétricos que atendam as demandas de
frotistas em todo o mundo”, enfatizou.

Por meio da parceria, a Marcopolo
pretende oferecer solucdes completas
de mobilidade urbana sustentavel para
o setor de eletromobilidade no Brasil,
América Latina e América do Norte,
buscando o que ha de melhor em efici-
éncia energética das baterias. |
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Urbi renova frota
com 322 onibus Apache VIP

Tradicional cliente da Caio, a Urbi foi o primeiro operador
do transporte coletivo urbano de Brasilia a incorporar em
sua frota a mais recente geracao do Apache VIP

MARCIA PINNA RASPANTI

A Caio comercializou 322 6nibus Apa-
che VIP para a Urbi Mobilidade, opera-
dora do transporte coletivo de passagei-
ros em Brasilia (DF). A previsao é que
até o final deste més de dezembro, to-
dos os veiculos tenham sido entregues.
Com 12.700 mm de comprimento, 0s
Apache VIP possuem trés portas com
embarque dianteiro. O ambiente inter-
no acomoda poltronas estofadas, re-
vestidas com material de facil limpeza e
manutencao. As janelas possuem vidros
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com barreiras aos efeitos solares.

Os Onibus tém acessibilidade, equipa-
dos com elevador semiautomatico e itens
como botao de parada em braile e assen-
tos reservados para pessoas com defici-
éncia, mobilidade reduzida e idosos. Pos-
suem area reservada para cadeirante ou
pessoa com deficiéncia visual, acompa-
nhada por cdo-quia.

Foram instalados validadores e catracas
eletrbnicas nos veiculos, além de prepa-
racao para a instalacao de radio, micro-
cameras internas e sistema GPS. Os Apa-
che VIP contam também com portas do
tipo fole, que possuem acionamento ele-
tropneumatico e bloqueadores, evitando
a abertura inesperada durante o trajeto.

Todos os oOnibus sao equipadas com
itinerarios eletrénicos em Led, instala-
dos em pontos estratégicos da carroce-
ria, como na lateral, base do painel e no
vigia traseiro, para facilitar a visibilidade
das linhas para os passageiros.

De acordo com a Caio, a Urbi, que é



um cliente tradicional da marca, foi o pri-
meiro operador de Brasilia a agregar em
sua frota a mais recente geragao do Apa-
che VIP. A empresa opera na Bacia 3, que
compreende as regides de Samambaia
Sul e Norte, Recanto das Emas, Nucleo
Bandeirante e Riacho Fundo | e II.

A Urbi também recebeu recentemente o
Encontro Técnico, um dos servicos ofere-
cidos pela Caio aos seus clientes, com o
objetivo de fortalecer o relacionamento,
ouvir sugestoes e necessidades, resultan-
do em melhorias nos produtos e servicos
da marca.

CAIO EXPORTA 200 APACHE VIP
PARA ANGOLA - Em 2022, a Caio
exportou para Angola um novo lote de
200 6nibus do modelo Apache VIP gera-
¢ao cinco, 0 mais recente lancamento da
marca para chassis de motorizacao dian-
teira. O pais africano é um dos maiores
clientes do exterior da Caio, possuindo
em sua frota aproximadamente 500 6ni-
bus da marca.

Os primeiros 85 6nibus sequiram para
Angola na primeira quinzena de dezem-
bro pelo porto de Paranagua, em viagem
com duracdo de dez a 13 dias. "Assim
como 0s demais 6nibus da Caio ja entre-
gues para 0 pais, 0s novos veiculos tam-
bém fazem parte do Projeto de Trans-
porte Urbano Regular de Passageiros
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Os primeiros 85 6nibus seguiram
para Angola no inicio de dezembro

(TURP). A venda ¢é resultado de parceria
entre a Caio, Grupo Asperbras, Volkswa-
gen, Transdata e Pait Consultoria”, infor-
ma Klaus Von Winckler, Export Regional
Sales Caio Overseas.

"Estabelecemos uma relacdo de con-
fianca mdtua com nossos parceiros de
negocios e clientes, por isso sempre bus-
camos oferecer produtos de alta perfor-
mance no dia a dia de operagao”, com-
pleta Ivo Belucci, gerente de vendas da
Caio para o mercado externo.

Um diferencial dos Apache VIP pro-
duzidos para Angola € um QR Code em
cada veiculo, que disponibiliza informa-
¢Oes sobre a carroceria, videos com pas-
SO a passo para manutencao de itens e
acesso ao sistema de vendas de pecas de
reposicao. ||
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Mercedes-Benz Vans espera
crescer de 5% a 10% em 2023

No segmento de vans de passageiros, foram vendidas
mais de 3,3 mil Sprinter até novembro de 2022
e o modelo alcancou 39,5% de market share

MARCIA PINNA RASPANTI

A Mercedes-Benz Car & Vans registrou
um bom desempenho no setor de comer-
ciais leves ao longo de 2022, ano em que
a Sprinter completou 25 anos no mer-
cado brasileiro. A empresa comemorou
esse marco historico com a realizacao de
acOes regionais para clientes, concessio-
narios e jornalistas nas cidades de Belo
Horizonte, Rio de Janeiro, Porto Alegre e
Sao Paulo.

“A Mercedes-Benz Vans emplacou 7.810
Sprinter até o fechamento de novem-
bro, com market share de 28,2%. Nao
trabalhamos com numeros preliminares,
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apenas com o0 més fechado, por isso es-
tamos considerando os resultados até
novembro. Tivemos um aumento subs-
tancial de volume e participacao de mer-
cado no segmento de chassis (Sprinter
Truck), bem como um maior volume de
vendas dos modelos Sprinter de passa-
geiros se comparado ao mesmo periodo
de 2021, conta Fabio F. Silva, gerente de
vendas de vans da montadora.

No transporte de passageiros especifi-
camente, a Sprinter também se destaca.
“A Sprinter segue na lideranca invicta no
segmento de vans de passageiros com
3.359 veiculos vendidos até o fechamen-
to de novembro deste ano e 39,5% de
market share”, enfatiza Silva.

Os resultados favoraveis registrados em
2022 levam a empresa a ter boas expec-
tativas para o proximo ano. “Para 2023,
acreditamos em um crescimento de mer-
cado emrelacdo a 2022 na faixa entre 5%
e 10%, isso baseado no potencial que o
segmento de passageiros tem ainda a se



recuperar do periodo da
pandemia e também no
segmento de e-commerce
dos segmentos de chassi e
furgao”, acredita.

Silva destaca a versati-
lidade das vans Sprinter.
“Temos um amplo por-
tfolio de vans que vao de
nove até 20 passageiros
para diversas aplicacoes.
mais de 40 configuracbes possiveis de
fabrica, o que ressalta ainda mais o nos-
so comprometimento em atender a to-
das as necessidades dos clientes. Além
disso, temos as opcoes do furgao vidra-
do, veiculo com acabamento igual ao da
van de passageiros, disponibilizando di-
versas possibilidades de implementacao
de acordo com a configuracdo desejada
pelo cliente”, diz o executivo.

A Mercedes-Benz Cars & Vans planeja
novidades para 2023. “No primeiro tri-
mestre do proximo ano, teremos as no-
vas linhas 417 e 517 com o motor OM654
que é ainda mais eficiente. O modelo foi
lancado na linha Street 315 no inicio des-
te ano, e em 2023 teremos esse lanca-
mento em todo o portfolio da Sprinter”,
informa o gerente de vendas.

De acordo com a empresa, 0 motor
OM 654 tem bloco de aluminio, com
peso reduzido e se caracteriza pelo

Oferecemos
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Fabio F. Silva: "Para
2023, acreditamos
em um crescimento
de mercado"

funcionamento mais si-
lencioso e com menos vi-
bracdes. Para melhor de-
sempenho e durabilidade,
os cilindros contam com
revestimento  Nanoslide,
que diminui o atrito. Do ponto de vista
ambiental, o motor OM654 também re-
duziu o indice de emissdes com a adocao
de sistemas de recirculagao e pos-trata-
mento dos gases de escape. Sequndo 0s
critérios de medicao do Inmetro, o consu-
mo é 6% menor na cidade e 11% melhor
na estrada.

Disponibilizada em quatro diferentes
tipos construtivos — van para passagei-
ros, furgdo vidrado, furgdo, ou chassi
com cabine — a Sprinter conta com 87
possibilidades de configuracao que pos-
sibilitam ao cliente a escolha do modelo
mais apropriado as suas necessidades. A
gama vai desde as vans de passageiros
para transporte escolar, turismo, trasla-
dos, transporte urbano e fretamento aos
furgOes para servicos de entrega e chas-
sis com cabine voltados para o transpor-
te de mercadorias. Entre as utilizaces
estao as ambulancias, veiculos de sequ-
ranca e motorhomes. n
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Ford lancara dez veiculos
totalmente novos em 2023

Além do lancamento de dez veiculos novos em 2023,
a empresa projeta crescimento acima do mercado
automotivo com a expansao do seu portfélio de produtos

Ao apresentar para a imprensa o seu
tradicional balango de atividades do ano,
a Ford destacou as principais acoes reali-
zadas em 2022. Anunciou ainda o lanca-
mento da Maverick, da Ranger FX4 e da
Transit Furgao e, dentro da sua agenda
de eletrificacdo, a chegada de trés veicu-
los em 2023: a Maverick Hybrid, o Mus-
tang Mach-E e a E-Transit. Essas, porém,
nao sao as Unicas novidades reservadas
para o proximo ano, segundo a empresa.

“Teremos em 2023 o lancamento de dez
veiculos totalmente novos no Brasil, sem
mudar 0 nosso foco em picapes, SUVs
e veiculos comerciais, com qualidade e
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tecnologia global”, afirmou Daniel Justo,
presidente da Ford América do Sul.

No segmento de veiculos comerciais,
um dos pilares do modelo de negdcio da
marca na regiao, a Transit foi a van que
mais cresceu no segmento de passagei-
ros e a sequnda que mais avancou entre
os furgdes. Em 2023, com o objetivo de
continuar o crescimento no segmento de
veiculos comerciais, a linha sera amplia-
da com a E-Transit elétrica, que ja esta
rodando em testes com grandes frotistas
em Sao Paulo. Tera também o lancamen-
to da Transit Automatica, a primeira van
automatica do mercado, que chegara no
primeiro semestre de 2023, e da Transit
Chassi programada para o segundo se-
mestre, 0 que permitira a Ford compe-
tirem um segmento que representa 40%
do mercado de vans.

O presidente da Ford América do Sul
destacou os resultados financeiros positi-
vos da empresa na regiao, que ja somam
cinco trimestres consecutivos de lucrati-
vidade. Esse desempenho, sequndo ele,



mostra que a empresa esta no caminho
certo, com um negocio sustentavel para
continuar investindo na satisfacdo do
consumidor com inovacao, produtos, ser-
vicos e experiéncias cada vez melhores.

A previsao da empresa € de crescimen-
to do mercado automotivo em 2023, che-
gando a aproximadamente 2,2 milhdes
de veiculos. E o plano da Ford é crescer
acima do mercado com a expansao do
seu portfolio de produtos.

“Para a Ford, o nome do jogo em 2023
é crescimento. E, para isso, estamos tra-
zendo esses produtos para competir em
segmentos em que antes nao estavamos
presentes”, disse Daniel Justo.

A marca esta investindo forte também
na jornada do consumidor, tanto digital
como na rede, que tem hoje 110 conces-
sionarias cobrindo todo o territdrio nacio-
nal e passa por um processo de moderni-
zacao. Dessas, 33 ja inauguraram 0 novo
padrao global de identidade da marca,
Ford Signature, com instalacdes modernas
que valorizam a comodidade e a transpa-
réncia no relacionamento com o cliente. O
moderno deposito de pecas em Cajamar,
Sao Paulo, também contribui para agilizar
a entrega de itens no pos-venda.

Entre as conquistas de 2022, Daniel Jus-
to enfatizou o papel do Centro de Desen-
volvimento e Tecnologia da Ford no Bra-
sil, que este ano ampliou suas operagdes

A Transit Chassi esta programada para
chegar no segundo semestre de 2023

com a criacao de 500 posicdes, chegan-
do a mais de 1.500 profissionais atuando
em projetos globais de ponta, como car-
ros elétricos, conectados e tecnologias
auténomas, de forma totalmente integra-
da ao ecossistema mundial de inovacao
da marca.

"0 Centro de Desenvolvimento e Tec-
nologia da Ford ira gerar este ano uma
receita aproximada de R$ 500 milhdes
para a empresa, 0 que é uma prova de
que somos competitivos para exportar
inteligéncia automotiva”, afirmou.

A empresa inaugurou ainda o Ford Aca-
demy, novo centro multifuncional da marca
em Sao Paulo, e lancou o Ford “Enter”, pro-
grama de capacitacao de pessoas de baixa
renda para 0 mercado de tecnologia.

A Ford reforcou ao mesmo tempo o seu
compromisso com a Diversidade, Equida-
de e Inclusdo com a adesao a varios fo-
runs corporativos. 38
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Capital chilena recebe 566 onibus
Volvo para renovacao de sua frota

O comboio de dnibus Volvo cruzou a cordilheira dos
Andes e ja esta em Santiago para inicio das operacoes
em janeiro no sistema de transporte da cidade

Sao0 473 6nibus convencionais e 93 articu-
lados que vao integrar as frotas das empre-
sas RBU Santiago, e Buses Alfa e Omega,
do Grupo Metropol, dentro da Red Metro-
politana de Movilidad, nome do sistema de
onibus de Santiago. As entregas fazem par-
te da licitacdo definida no ano passado, a
maior da América Latina nos Ultimos anos.

Os chassis Volvo foram produzidos nas fa-
bricas de Curitiba (Brasil) e Boras (Suécia),
enquanto as carrocerias foram fabricadas
pela Marcopolo, em Caxias do Sul (RS) e
pela Caio, em Botucatu (SP). Para chegar
a Santiago os veiculos seguiram em com-
boio atravessando os Andes pela famosa
estrada de “Los Caracoles”, assim chamada
pela longa sequéncia de curvas sinuosas na
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transposicao de altitude na cordilheira que
separa Argentina e Chile. A viagem tem
mais 2.700 km, percorridos em dez dias.

Os 93 Onibus articulados sdo do mode-
lo B8R articulado. E um chassi com entra-
da baixa, capacidade para 180 passageiros
e motor traseiro de 8 litros. Os demais 473
6nibus também sao do modelo B8R com en-
trada baixa, s6 que na configuracao conven-
cional, para 78 ou 95 passageiros, depen-
dendo da carroceria. Os veiculos tém sistema
de freios eletronicos a disco, suspensdo ele-
tronica, sistema de gerenciamento de frotas
Volvo Connect, servico conectado de geren-
ciamento de zonas de seguranca, entre ou-
tros recursos avancados.

Esta licitacdo separou a gestao e respon-
sabilidade dos provedores de frota da dos
operadores de frota, num redesenho do
modelo tradicional de sistema publico de
transporte. Os 6nibus Volvo sao de pro-
priedade da Provebus, que é parte da Vol-
vo Financial Services, divisao financeira do
Grupo, que receberd valores mensais para
disponibilizar os veiculos as empresas que
vao operar os veiculos. N



Maiores e
Melhores do
Transporte

O Prémio Maior e Melhor
Empresa de Fretamento

e Turismo chega a um unico
destino: a Univale e sua
exceléncia operacional.

A Univale esta em Coronel Fabriciano, no Vale do Aco, em Minas Gerais, e vai ao
encontro de grandes empresas do Brasil. Lider do seu segmento de atuacéo, é
conhecida de Norte a Sul pela exceléncia operacional e pelo protagonismo em prover
solucdes customizadas para seus clientes. Uma trajetéria de sucesso reconhecida
por meio do Prémio Maiores do Transporte e Melhores do Transporte, na categoria
Maior e Melhor Empresa de Fretamento e Turismo pelo segundo ano consecutivo. Um
reconhecimento que celebra a trajetéria e motiva a Univale a ir sempre mais longe.

WWW.UNIVALE.COM Unival
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Viacao Metropole Paulista mantem
investimentos na eletrificacao

A empresa comprou 140 onibus elétricos para circular
nas zonas leste e sul de Sao Paulo; os novos 6nibus
devem entrar em operacao no proximo ano

VALERIA BURSZTEIN

Alinhada com as exigéncias da gestao
municipal de desenvolver uma matriz
energética menos poluente e abandonar
a utilizacdo de motorizacdo a diesel, a
Viacdo Metropole Paulista adquiriu, re-
centemente, 140 oOnibus elétricos (a ba-
teria) para a operar nas zonas leste e sul
da cidade de Sao Paulo.

“Compramos 100 veiculos elétricos do
modelo e0500U da Mercedes-Benz e mais
40 da Eletra. As primeiras entregas devem
acontecer em dezembro, mas acredito que
ficara mesmo para 0 ano que vem”, con-
ta 0 vice-presidente da empresa, Roberto
Abreu. Os veiculos serao dedicados as li-
nhas ja em operacao.

Abreu confessa que existe um grande
ponto de interrogacao quando o assunto
é equilibrar o investimento feito na aqui-
sicdo dos modelos elétricos e a receita
gerada na operac¢do. “Sao veiculos caros
em comparacao com as versoes a diesel.
O plano é que o investimento se amorti-
ze em 15 anos, de acordo com a planilha
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desenvolvida pela Sao Paulo Transporte
— gestora do transporte municipal —, que
diluiu o financiamento nesse periodo. A
conta fechara se o dnibus operar satis-
fatoriamente cinco anos a mais do que a
versao a diesel. Ai sim, haveria uma eco-
nomia e essa € a meta. Se vamos con-
Sequir ou nao € a questao, porque é um
produto com o qual nunca operamos e
ainda ndo podemos precisar 0s Custos
operacionais envolvidos”, analisa.

O executivo diz que a renovacao da fro-
ta € e continuara sendo uma das premis-
sas da empresa. “Sempre estamos in-
vestindo em renovacao. Compramos em
média 100 6nibus por ano e vamos subs-
tituir os veiculos mais antigos pelos elé-
tricos e imaginamos que esse processo
de modernizacao deve demorar dez anos
para ser concluido. Por sermos os maio-
res, SOMOS 0S que mais investem”, conta.

A incorporagao dos veiculos elétricos a
dinamica operacional da empresa deve
acontecer sem grandes problemas. “O



que sera necessario € a adaptacao das
garagens, considerando pontos de re-
carga. Por isso, esses novos veiculos se-
rao direcionados para a unidade do Bras,
porque era originalmente uma garagem
de elétricos, ou seja, ja tem uma estrutu-
ra para carga elétrica”, relata.

Um ponto sensivel para o éxito do in-
vestimento sera confirmar como sera o
comportamento desses veiculos em cam-
po. “Teremos que avaliar a autonomia
desses 6nibus. As montadoras falam que
vao rodar 250 km, mas é uma duvida. Se
nao performarem dessa maneira, o vei-
culo se inviabiliza, uma vez que a compa-
racao com o diesel passa a ser desvanta-
josa”, explica.

Além disso, Abreu lembra que o tempo
de recarga das baterias, estimado entre
trés e quatro horas, é “justo” para que o
veiculo chegue a garagem, seja higieni-
zado e volte a operacao. “Se o carro ro-
dar 250 km faz sentido; mas se nao, pre-
cisaremos de mais Cinco anos para pagar
essa conta. O que vai fazer a diferenca é
a economia do consumo da eletricidade
versus o diesel”, avalia.

VIACAO METROPOLE PAULISTA — A
empresa atua nos subsistemas estrutural
e local de articulacao regional (lote AR3)
de 6nibus municipais da cidade de Sao
Paulo e também opera em sociedade nos
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Roberto Abreu: “Estamos investindo
em renovacao, compramos em média
100 6nibus por ano”

lotes E-5 e AR5, na via Sudeste.

A Metrdpole Paulista tem hoje uma fro-
ta de idade média de cinco anos compos-
ta por 1,5 mil dnibus, entre eles 700 de
grande capacidade, e conta com uma es-
trutura de sete garagens localizadas nas
zonas leste e sul da cidade, além de um
patio de recebimento de carros novos e
substituicdo dos antigos.

Os ndimeros ja foram maiores e refletem
as intervengbes necessarias para enfren-
tar o periodo mais critico da pandemia
do Coronavirus e seus efeitos que se pro-
longaram até hoje. O total de veiculos da
Metrépole Paulista ja ultrapassou 1,8 mil
e 0 volume de passageiros transportados
por dia, hoje em 900 mil, era de 1,2 mi-
Ihdo de usuarios. |
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Transwolff amplia
frota de elétricos

A empresa, que iniciou testes com trés modelos
elétricos, adquire 50 dnibus movidos a eletricidade
fornecidos pela Eletra

MARCIA PINNA RASPANTI

A Transwolff, operadora do transpor-
te publico de Sao Paulo, esta testando
trés novos Onibus elétricos: 0 modelo da
Eletra de 12,5 metros, com chassi Mer-
cedes-Benz e carroceria Caio; o Eletra
de 15 metros e portas no lado esquerdo
(para corredores de dnibus), e o Merce-
des-Benz e0500 U, de 13,5 metros. Os
veiculos irdo circular na linha 6030/10,
Unisa/Terminal Santo Amaro.

Paulo Lima, gestor de novas tecnolo-
gias da Transwolff, conta que a empresa
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comprou 50 novos onibus elétri-
cos Eletra, de 12,5 metros, que
irdo se juntar aos 18 dnibus BYD
que fazem parte da sua frota.
“Temos muita satisfacdo em ad-
quirir um produto 100% nacio-
nal, com fornecedores bem co-
nhecidos no mercado. A Eletra
tem ampla experiéncia da fabri-
cacao deste tipo de veiculo”, co-
mentao executivo.

Lima destaca que a frota elé-
trica da Transwolff completou trés anos
de operacao em novembro, rodando 2,8
milhdes de quilémetros e transportan-
do 5,9 milhdes de pessoas. “Os elétricos
corresponderam plenamente as nossas
expectativas, nao tivemos nenhuma que-
bra nestes trés anos. O custo de opera-
¢ao e manuten¢ao é 75% menor que 0
dos modelos a diesel. Por isso, sequimos
investindo nessa tecnologia e adquirimos
mais 50 elétricos”, informa.

O modelo Eletra de 15 metros com



chassi Scania esta sendo tes-
tado, mas nao esta nos pla-
nos da empresa. “Nao usa-
mos este tipo de veiculo, que
€ maior e conta com um ter-
Ceiro eixo, pois Nao operamos
em corredores. Mas estamos
testando para o poder pu-
blico e até para o fornecedor, devido a
nossa experiéncia com os elétricos”, diz
Lima. Ja o Mercedes-Benz e0500U pode
ser uma opg¢ao para a empresa futura-
mente. “Ainda vai demorar para ser en-
treque ao mercado.”

Desde outubro, as operadoras do trans-
porte publico da capital paulista nao
podem mais adquirir nibus movidos a
diesel por determinacdo da SPTrans. A
Transwollf tem uma frota de 1.280 6ni-
bus movidos a diesel, 18 elétricos e 44
vans para o servico Atende da SPTrans,
que transporta pessoas com dificuldades
de locomocao.

TESTES — Lima explica que os onibus
elétricos passam por um processo mi-
nucioso de testagem. Primeiramente, 0s
vei-culos circulam lastreados, ou seja,
carregando barris com agua simulando
0 peso dos passageiros. “Sao trés dias:
no primeiro, 0 dnibus roda com 100% do
peso; no segundo, com 75%, e no tercei-
ro com 50%. Isso é importante, pois se

A Transwolff comprou 50 novos
Onibus elétricos Eletra, de 12,5

metros, que irao se juntar

aos 18 6nibus BYD da sua frota

houver algum ajuste, o fabricante pode
executar antes da proxima fase”, diz.
Entdo, o Onibus elétrico circula como
“sombra” de um 6nibus reqular, em di-
versas linhas. “O elétrico acompanha o
Onibus de linha, para em cada ponto,
abre e fecha as portas, mas sem pegar
passageiros. Isso é feito para verificar o
funcionamento do ar-condicionado e do
trajeto e quilometragem da linha. Costu-
mo dizer que o ar-condicionado é tao im-
portante quanto a poténcia”, detalha.
Depois que 0 modelo de testes é inclu-
ido no sistema da SPTrans, a operadora
pode transportar passageiros. “E impor-
tante averiguar também como o veiculo
se comporta em linhas que nao sao as
ideais, que tenham muitas subidas, des-
cidas e outras dificuldades”, afirma Lima.
O executivo lembra que a Transwolff uti-
liza energia limpa e renovavel provenien-
te de fonte edlica. _
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Marcopolo Rail fornece
trens para o Chile

Além das trés composicoes de dois carros do modelo
Prosper, o contrato inclui o fornecimento de material
rodante, pecas de reposicao e manutencao

MARCIA PINNA RASPANTI

EFE Trenes de Chile adquiriu
trés composicoes de dois vagoes

A Marcopolo Rail amplia sua atuagao no
mercado internacional, com o fornecimen-
to de trés composicdes de dois carros para
a Empresa de los Ferrocarriles del Estado
(EFE Trenes de Chile), empresa publica res-
ponsavel pela gestdo da rede ferrovidria
do pais. A unidade de negdcios da Marco-
polo, especializada no desenvolvimento e
producdo de veiculos ferroviarios, assinou
0 contrato para o fornecimento em de-
zembro. “Os veiculos serdo bidirecionais,
com cabines de operacao em cada extre-
midade. As composicdes terao capacida-
de para transportar 223 passageiros, sen-
do 80 sentados e 143 em pé. Os modelos
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vao contar com climatizacao, espaco des-
tinado para pessoas com mobilidade re-
duzida, além de um sanitario adaptado”,
destaca Petras Amaral Santos, gerente
executivo da Marcopolo Rail.

O contrato com a EFE inclui o forneci-
mento de material rodante, pecas de re-
posicao e manutencdo. Serao trés unida-
des Diesel Multiple Units (DMU), com dois
carros cada uma do modelo Prosper, com
portas em ambas as laterais, poltronas
com apoio de braco, portas USB e mesa
dobravel no encosto. Para maior conforto
térmico, os trens terao sistema de ar-con-
dicionado independente para cada carro.
A producdo esta prevista para iniciar no
primeiro semestre de 2023, no Comple-
X0 Industrial de Ana Rech, em Caxias do
Sul (RS), em um pavilhdo especifico para a
producao dos veiculos ferroviarios.

Os trens deverao operar na linha Talca-
-Constitucion, um circuito interurbano de
transporte de passageiros de média dis-
tancia, com 88 quilometros de extensao
e 11 estacoes. u
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Grupo A. Candido completa 70 anos

Com empresas de transporte urbano, fretamento,
de cargas, além de concessionarias, o grupo segue
em ritmo de expansao, sem perder o seu carater familiar

MARCIA PINNA RASPANTI

Com mais de 20 empresas e trés mil fun-
cionarios, o Grupo A. Candido completou
70 anos de atuacao na regido nordeste. O
grupo mantém o carater familiar até hoje,
mas sempre com a preocupacao de uma
administracdo profissional. A histdria teve
inicio em 1952, quando Argemiro Can-
dido, falecido ha trés anos aos 98 anos,
comecou a levar trabalhadores em cami-
nhdes “pau de arara” pelas estradas que
separavam a Paraiba do Planalto Central,
para as obras de construcao de Brasilia.

“Meu pai foi um desbravador, saiu do
interior, ndo sabia ler nem escrever, e
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comecou a construcao deste
império que hoje a gente chama
de Grupo A. Candido. Devemos
tudo isso ao idealismo e a forca
de trabalho dele”, afirma a em-
presaria, Lourdes Pereira, filha
de Argemiro Candido.

Em 1960, as viagens tomaram
o rumo do Sudeste, com desti-
no a Rio de Janeiro e Sao Pau-
lo. A empresa se chamava Ex-
presso Alvorada e, depois, com
a ampliacdo dos negdcios, passou a ser
denominada Nacional. Nesse periodo, foi
adquirida a Rodoviario Nordestino, espe-
cializada em transporte de cargas liquidas
e sediada em Campina Grande, na Parai-
ba, e que esta presente em varios estados.

“Em 1977, o grupo comecou a atuar
também como empresa de transporte ur-
bano. Em 1980, tive a oportunidade, aju-
dado pelo meu pai, de comprar a empresa
Gado Bravense. Em 1982, eu e meu irmao
Agnelo viramos sdcios e criamos a Trans-
nacional, em Campina Grande. Operava a
linha de Lagoa Seca, depois outras linhas



e, em 1984, compramos a empresa Sao
Domingos, de Campina Grande, amplian-
do a Transnacional que, em 1986, chegou
ao mercado da capital paraibana, Jodo
Pessoa”, conta Alberto Nascimento, um
dos trés filhos de Argemiro.

Fazem parte do A. Candido também cin-
co concessionarias Mercedes-Benz, que
vendem pecas e acessorios, caminhdes
e Onibus novos. A familia ainda possui
revendas Michelin e seis concessionarias
de automdveis Volkswagen, sendo trés
em Natal (RN) e outras trés em Fortale-
za (CE), além de duas concessionarias de
automoveis Mercedes-Benz, sendo uma
em Natal e outra em Maceio (AL). Além
disso, 0 grupo que é genuinamente nor-
destino tem bracos nas areas de tecnolo-
gia e imobilidria. “O nosso grande desa-
fio agora é fazer com que nossos filhos
continuem esse legado como meu pai fez
conosco”, pondera Agnelo Candido, dire-
tor executivo do grupo.

O empresario adiantou que ha um pro-
jeto futuro de fazer o IPO (Initial Public
Offering) e abrir o capital das empresas
do grupo. “A ideia é fazer com que as
nossas companhias saiam deste mercado
privado e passem para 0 mercado global,
a exemplo do que outras grandes empre-
sas ja fazem, distribuindo acdes com os
colaboradores, porque entendemos que
quando a gente divide participacao e

A segunda geracao da familia:
Alberto, Lourdes e Agnelo

lucro a gente consegue ir ainda mais lon-
ge", comenta.

Agnelo Candido enfatiza o carater fa-
miliar das empresas, que ja contam com
a participacao dos netos do fundador na
administracao e operacao. “Meu pai é
um exemplo que merece ser lembrado e
elogiado por toda a trajetdria dele. E gra-
cas também a ele, nds temos uma equi-
pe harmonica e ja estamos preparando a
nossa sucessao e, neste aspecto, dese-
jamos que nossos filhos copiem os bons
exemplos do avo e dos pais.”

TRANSPORTE PUBLICO E FRETA-
MENTO — No transporte urbano, a A.
Candido esta presente em dois estados
do Nordeste e seis cidades. Em Jodo Pes-
soa, detém as empresas Trasnacional,
Reunidas e Santa Maria. Na Regidgo Me-
tropolitana de Jodo Pessoa, nas cidades
de Bayeux, Cabedelo e Conde, a A. Can-
dido opera com a Transnacional em Cam-
pina Grande, com as empresas Nacional
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e Transnacional.

A Transnacional, que é considerada o
carro-chefe do grupo, compde o consér-
cio Unitrans na cidade de Jodo Pessoa,
juntamente com a Reunidas, possuindo
uma frota de aproximadamente 260 vei-
culos. Ap6s as dificuldades trazidas pela
pandemia de Covid-19, que afetou forte-
mente o setor de transporte de passagei-
ros, a companhia conseguiu atravessar a
Crise e aprimorar a gestao.

“A empresa buscou meios de se tornar
novamente sustentavel, com a reestrutu-
racao de linhas junto aos 6rgaos gestores
do municipio e com praticas internas de
melhorias de processos, aliadas a grande
expertise do grupo no segmento em que
atua durante esses 70 anos. Assim como
0 cenario brasileiro, nas cidades em que
atuamos nao foi muito diferente. Hou-
ve retomada dos clientes que utilizavam
NOSSOS Servicos, mas ainda nao conse-
guimos obter o fluxo que tinhamos antes
da pandemia”, diz Larissa Nascimento,
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Nos anos 50, Argemiro levava
trabalhadores a Brasilia
da terceira geracao da familia.

Os investimentos em tecnologia contri-
buem para a melhoria continua dos servi-
¢os. “Atualmente possuimos a tecnologia
de ITS (sistemas inteligentes de transpor-
te) da Transdata na divisao urbana do gru-
po, Nas nove empresas urbanas, nas seis
cidades que atuamos. A parte de geren-
ciamento de frota com telemetria e GPS
e a operacao do Centro de Controle Ope-
racional (CCO) sao realizadas por meio da
empresa de tecnologia do proprio grupo,
a MobinlLife, que é parceira da Transdata
nestes servicos”, detalha a empresaria.

Em Natal, o grupo conta com as empre-
sas Auto Onibus Santa Maria, Santa Maria
e Reunidas. No mercado de fretamento, a
Transnacional LocagOes esta presente em
quatro estados do Nordeste e cinco cida-
des: Fortaleza, Natal, Jodo Pessoa, Goia-
na (PE) e Jaboatdo dos Guararapes (PE). A
frota de fretamento é de aproximadamen-
te 280 veiculos, entre 6nibus rodoviarios,
semirrodoviarios, micro-onibus e vans.

Os principais clientes no fretamento
continuo sao empresas como Jeep, em
Goiana; FCA, em Cabo de Santo Agosti-
nho (PE); Sao Braz, em Jodo Pessoa; Vi-
cunha, em Natal e Fortaleza; Klabin e Eli-
zabeth Cimentos e Porcelanato, em Joao
Pessoa e Alhandra (PB). n
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Marcopolo tera nova
fabrica em Farroupilha

Com investimentos de R$ 20 milhoes, a planta
industrial ira fabricar pecas poliméricas e desenvolver
produtos com grafeno para substituir pecas em aco

MARCIA PINNA RASPANTI

A Marcopolo anuncia a instalacao de
uma nova planta industrial em Farrou-
pilha, no Rio Grande do Sul. Segundo a
empresa, a escolha da localidade foi mo-
tivada pela cidade ser o segundo maior
polo metalmecanico brasileiro, além da
proximidade com as rodovias da regido.
Com investimentos de R$ 20 milhdes,
a fabrica ira produzir pecas poliméricas
com tecnologia de ponta, além do de-
senvolvimento de produtos com grafeno
para substituir pecas em aco.

A Apolo Tecnologia em Polimeros, bra-
co da Marcopolo na fabricacdo de plas-
ticos e produtos de grafeno que atual-
mente esta instalada em Caxias do Sul,
mantera os 50 colaboradores que ja
fazem parte do quadro, e serdo feitas
contratacdes na cidade gaucha, dando
preferéncia a moradores de bairros pro-
ximos ao empreendimento, como Vila
Esperanca e Vila Nova. O novo parque
fabril tera maquinas injetoras elétricas,
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ampliando a possibilidade de atendi-
mento a outras industrias, além das de-
mandas da encarrocadora.

Com previsao de inauguracao no pri-
meiro semestre de 2023, a fabrica vai
ocupar um espago com cerca de cinco
mil metros quadrados, dentro do com-
plexo industrial GreenTec, e tem capa-
cidade para atender as demandas da
Marcopolo e de outras industrias que in-
vestem nos materiais em sua producao.

“A Marcopolo é uma poténcia mun-
dial, mas sua base é a Serra Gaucha e
nada mais justo do que seguirmos com
possibilidades de crescimento para as
cidades inseridas na regido. Por isso,
escolnemos Farroupilha, cidade que
faz parte do sequndo maior polo me-
talmecanico brasileiro. Além disso, a
proximidade com as rodovias, facilita a
logistica para o transporte de nossas
pecas”, destaca James Bellini, CEO da
Marcopolo. m



ACELERE SUAS
- VENDAS COMA

Venha acelerar suas vendas com a ClickBus, o maiorI site para
compra e venda de passagens rodoviarias do Brasil!

Contamos com a mais completa plataforma one-stop-shop
(Distribuicdo, OTA e White Label) do pais para que vocé
explore todo o potencial do digital. Comece sua parceria com
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Squad quer revolucionar
as viagens de fretamento e lazer

Empresa do Grupo Aguia Branca chega
ao mercado atuando em trés frentes:
circuitos rodoviarios, eventos e fretamento

MARCIA PINNA RASPANTI

A Squad, empresa do Grupo Aguia
Branca, foi criada para conectar organi-
zadores de eventos, empresas, agéncias
de viagens e clientes finais, atuando em
eventos corporativos, lazer, entreteni-
mento e turismo. E uma plataforma digi-
tal que liga o cliente ao 6nibus ou van em
qualquer lugar do Brasil.

A empresa é formada por trés linhas de
negocios. A Squad Transfer faz fretamen-
to para festivais, shows e congressos de
forma digital. A Crie seu Squad é voltada
para agentes de viagens, eventos religio-
sos e familiares. E a Squad Viagens ofe-
rece circuitos rodoviarios completos para
destinos turisticos com hospedagem e
seguro viagem inclusos.

A Squad utiliza a frota da Aquia Bran-
ca e de diversos parceiros em todo o pais
que sao homologados e precisam estar
de acordo com o padrao de qualidade da
empresa. “Contamos com um aplicativo
instalado no celular dos motoristas que
monitora toda a viagem, permitindo a
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avaliacao do modo de conducao e tam-
bém possibilitando respostas rapidas em
caso de qualquer eventualidade”, infor-
ma Deomar Assunc¢ao, CEO da Squad.

Assuncdo conta que a Squad ja realizou
diversos eventos com parceiros. “O Lolla-
palooza é um bom exemplo. Foram mais
de 400 onibus, entre vans e 6nibus, com
varios parceiros. Como era um evento mui-
to grande, montamos um centro de contro-
le operacional (CCO) em Sao Paulo, para
monitorar tudo. E foi um sucesso, apesar
da chuva que caiu no primeiro dia. Fize-
mos também o transporte executivo oficial
Grande Prémio de Sao Paulo de Formula 1.
Foi bem menor, com cerca de 30 6nibus,
mas também com empresas parceiras.”

No mercado corporativo, a Squad fez o
transporte de 4,1 mil funcionarios da MRS
provenientes de diversos estados do Brasil
para Juiz de Fora (MG), com cerca de 100
onibus. “Ja fizemos muitos outros even-
tos, estes sao apenas exemplos. E tam-
bém atendemos grupos pequenos, como
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uma familia que vai fazer alguma come-
moragao e quer garantir o transporte dos

convidados, por exemplo. Focamos na
customizacao das viagens, e a tecnologia
é fundamental para isso”, diz Assuncao.

A Squad tem alguns veiculos proprios,
mas nao é a intencao da empresa funcionar
com aquisicao de ativos. “Temos a estru-
tura do Grupo Aguia Branca e tecnologia
para garantir a seguranca da operagao com
parceiros. A aceitacdo dos nossos servicos
tem sido muito grande e a chancela da
Aguia Branca contribui bastante para isso.
Damos uma verdadeira consultoria para os
organizadores dos eventos, fazemos todo o
planejamento logistico, além do transpor-
te”, detalha o CEO da empresa.

Na Squad Viagens, é adotado o concei-
to de circuito rodoviarios, no modelo am-
plamente usado na Europa. “Quem ven-
de o produto sdo as agéncias de viagens,
um pacote completo, com guia turistico,
motorista treinado e toda a infraestrutura
necessaria. Neste primeiro momento, es-
tamos focando em Sao Paulo, para ser
um modelo de servico. Sao viagens que
saem da capital paulista para destinos
como Beto Carrero World, em Santa Ca-
tarina; cidades hexpoistoricas de Minas
Gerais; e 0 chamado Circuito Europeu,
no sul do Brasil. No sequndo semestre
de 2023, ampliaremos 0s destinos para a
regiao nordeste e nos paises da América
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Deomar Assugéo: “Estamos com boas
expectativas para o fim de ano

e o carnaval”

do Sul como Argentina, Uruguai, Chile e
Paraguai”, diz Assuncao.

A empresa espera um crescimento sig-
nificativo nos proximos meses. “Enxer-
gamos uma janela de oportunidade em
2022, com o reaquecimento do turismo
nacional. Ap6s o periodo de isolamen-
to causado pela pandemia, o alto valor
das passagens aéreas e a melhora nas
estradas brasileiras estdao trazendo au-
mento de demanda no transporte rodo-
viario. Ja estamos com boas expectativas
para o final do ano e para o Carnaval.
As agéncias de viagens ainda ndo estao
acostumadas com esse modelo de circui-
to rodoviario, muito usado na Europa,
mas ja estao enxergando as oportunida-
des nesse segmento. Esperamos dobrar
de tamanho no proximo ano. Desde o ini-
cio deste ano, ja crescemos 60%. E um
mercado muito promissor, que nao exis-
te neste modelo como uma solucao com-
pleta”, avalia o executivo. m

VIAGENS
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Sistema de transporte de
Guaratingueta passa a aceitar Pix

O pagamento das tarifas podera ser feito diretamente
na catraca por meio da solucao de bilhetagem

eletrénica digital da X4Fare

MARCIA PINNA RASPANTI

O sistema de transporte publico da cida-
de da Guaratingueta, no interior paulista,
passa por um processo de modernizacao,
com a transicao da bilhetagem eletronica
tradicional para a bilhetagem digital (na
nuvem) com software desenvolvido pela
X4fare. Essa transicdo deve ser concluida
em 2023. Além do novo software, os va-
lidadores atuais serao substituidos pelo
hardware da Foca-Braun.

A solucao da X4fare ja esta em fun-
cionamento e a populacdo pode fazer
0 pagamento das passagens com o Pix
em toda a frota, composta por 30 oni-
bus. “0 nosso software, que faz toda a
inteligéncia do sistema, pode ser insta-
lado em qualquer validador ou celular.
A solucao funciona tanto on-line quanto
off-line. Os dados da operacao sao en-
viados em tempo real, permitindo que o
operador e 0 gestor tenham as informa-
¢Oes relevantes, assim como o proprio
passageiro”, conta Diogo Andrade, dire-
tor de produto da X4fare.
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Atualmente, cerca de 35% dos usua-
rios do transporte publico do municipio
utilizam dinheiro como forma de paga-
mento e ndo sao identificados pelos ope-
radores, pois nao sao cadastrados. Os
demais ainda utilizam o cartdo de trans-
porte para pagamento da tarifa, tendo
que se deslocar até a sede da empresa
para recargar os créditos ou para atua-
lizar dados de sua conta. Com o desen-
volvimento da tecnologia da X4fare, os
cartdes de transporte podem ser substi-
tuidos por um smartphone ou qualquer
outro token digital.

Segundo a empresa, o nivel de sequ-
ranca € elevado, pois um sistema ABT
comporta muito mais checagens de se-
guranca, mecanismos de diminuicao de
risco e deteccao de fraude do que os
sistemas atuais. Os meios digitais pro-
porcionam ainda ganho em relacao ao
relacionamento com o consumidor e
possibilidade de extensao de pagamen-
tos para outros modais de transporte,



como por exemplo bicicletas, metros,
taxis e dnibus de cidades vizinhas.

Ainda sequndo a X4fare, a digitaliza-
¢ao dos processos de pagamento, gera
maior transparéncia e governanca aos
controles da arrecadacao, politica de
subsidios e remuneracao dos conces-
sionarios do transporte publico. Para os
operadores de transporte, esta é uma
oportunidade de atrair novos clientes,
apos anos de queda na demanda de
passageiros, além de reducao dos seus
custos operacionais, eliminacao de lojas
fisicas, transporte de dinheiro.

Com essa nova solucao, a populagao
de Guaratingueta agora possui uma
carteira digital personalizada chamada
NuBus, onde o proprio cliente pode bai-
xa-la por meio das lojas do Google ou
Apple e realizar seu cadastro de forma
simples, incluir seu crédito pelo smar-
tphone através da ferramenta de recar-
ga de créditos desta carteira digital.

Andrade informa que a empresa tem
atuado também no transporte rodovia-
rio. “Temos varios projetos no segmento
rodoviario, e estamos com alguns pilo-
tos no urbano. Ganhamos ainda a lici-
tacao em Luis Eduardo Magalhaes, na
Bahia, e vamos implementar o sistema
em Marataizes, no Espirito Santo. Ha
um cliente nosso do transporte rodovia-
rio que adquiriu a ferramenta para suas
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operacoes urbanas também, inclusive
com a mesma carteira digital e a possi-
bilidade de integragao”, diz.

Em Guaratingueta, com a introducao
da digital, a X4Fare espera que o nu-
mero de clientes ndo cadastrados e que
usam dinheiro como forma de pagamen-
to seja reduzido para 5% no primeiro
ano de uso da solugdo, ja para clientes
que utilizam o cartdo fisico a expectati-
va é que 90% migrem para o ambiente
digital.

A solucao possui um sistema de Ba-
ckOffice especifico para empregadores
que disponibilizam vale-transporte, em
que o proprio empregador cria a cartei-
ra digital de seus funcionarios e reali-
za a gestao dos créditos dos seus co-
laboradores. O cadastro de estudantes
também podera ser feito de forma digi-
talizada, sem necessidade de filas e des-
locamentos.

A nova bilhetagem digital tem mais
essas funcionalidades: pagamento com
Pix direto na catraca, carteiras digitais
personalizadas, comunicacao em tem-
po real com os clientes, campanhas de
cashback e descontos, informacdes em
tempo real, controle de receitas acesso-
rias, criacao de programas tarifarios em
tempo real, maior transparéncia e sequ-
ranca dos dados, camara de compensa-
cao (Clearing). u
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Campaha alerta para os perigos

do transporte clandestino

A iniciativa é do sindicato que representa as empresas
de Sao Paulo busca sensibilizar a populacao

em relacao as vantagens do transporte rodoviario
regular, principalmente no quesito seguranca

MARCIA PINNA RASPANTI

“Busao Legal” é uma campanha para
alertar a populacao sobre os riscos
de utilizar o transporte clandestino. A
iniciativa é de empresas requlares de
transporte rodoviario de passageiros,
representadas pelo Sindicato das Em-
presas de Transportes de Passageiros
no Estado de Sao Paulo (Setpesp). Des-
de julho de 2022, quando foi lancada a
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campanha foram registradas 393.905
Interacdes nas midias sociais (Face-
book, Instagram, Twitter e Tik Tok)
e 37.117 visitas no site da campanha
(www.busaolegal.com.br).

“Todas as 70 empresas do sindicato
assinam a campanha. O foco princi-
pal estd nas midias sociais, nas quais
o consumidor transita mais e faz suas



buscas. E tudo bastante simples e ludi-
co. Queremos mostra a diferenca entre
a tecnologia usada pelas operadoras
requlares e a dos operadores clandes-
tinos. Sempre pensando na seguranca
do passageiro”, conta Antonio Laskos,

Edicao
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seguranca, regularidade, pontualidade,
continuidade, eficiéncia, atualidade,
gratuidades e responsabilidade social.
Além da seguranca e do atendimento
diferenciado, o servico legalizado valo-
riza, por exemplo, a jornada dos mo-

diretor  executivo toristas, que sao
do Setpesp. rigorosamente
A campanha foi = treinados e s6 tra-
criada  para in- BUSAQ balham em condi-
centivar o uso de cOes que respei-
transportes  por tem integralmente
meio de empresas Viajar com 0 bem-estar des-
que que atuam de ses profissionais.
acordo com a le- p No servico requ-
gislacdo que rege e vantagem! larizado, a possi-
este servico publi- bilidade de uma
co. "Hoje, com a viagem  atrasar
facilidade e o bai- RO QY ou ser cancelada
xo custo de divul- em cima da hora
gagao, as empre- € quase inexisten-
sas  clandestinas te, e 0 trajeto nao
podem fazer uso inclui a perigosa

de diferentes ca-
nais para divulgar o seu servico e ilu-
dir o consumidor. Por isso, é importan-
te que o passageiro saiba identificar
quais empresas sao irrequlares e quais
sao regularizadas”, reforca Laskos.
Uma empresa reqular de transporte
rodoviario de passageiros opera dentro
das leis e das regras e atende a toda
populacdo dentro dos principios de

fuga da fiscali-
zacao. "0 transporte rodoviario inter-
municipal esta se recuperando da cri-
se causada pela pandemia. Esperamos
um 2023 muito bom, superando os
nimeros de 2019. E 0 momento certo
para alertar a populacao sobre os peri-
gos do transporte clandestino, que nao
da garantia nenhuma ao passageiro”,
comenta Laskos. |
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Volvo exporta dnibus para o Chile

A Volvo entregou 473 6nibus convencio-
nais e 93 articulados ao sistema de trans-
porte de Santiago, no Chile. A operacao
dos veiculos sera feita pelas empresas
RBU Santiago S.A. e Buses Alfa e Omega,
do Grupo Metropol, dentro da Red Metro-
politana de Movilidad. “A Volvo tem uma
longa historia no sistema de transporte
publico de Santiago. Nossos 6nibus tém
alto reconhecimento por parte dos opera-
dores e também da populacdo da cidade.
E um privilégio manter a forte presenca da
nossa marca nessa renovacao de frota”,

afirma André Marques, presidente da Vol-
vo Buses Latin America.

Os chassis Volvo foram produzidos nas
fabricas de Curitiba e de Boras, na Sué-
Cia. Ja as carrocerias foram fabricadas pela
Marcopolo, em Caxias do Sul (RS) e pela
Caio, em Botucatu (SP).

Os 93 6nibus articulados sao do modelo
Volvo B8R articulado, um chassi com en-
trada baixa, capacidade para 180 passa-
geiros e motor traseiro de oito litros. Os
demais 473 6nibus também sao do mo-
delo Volvo B8R com entrada baixa, s6 que
na configuracao convencional, para 78
ou 95 passageiros, dependendo da car-
roceria. Os veiculos tém sistema de freios
eletrbnicos a disco, suspensao eletronica,
sistema de gerenciamento de frotas Volvo
Connect, servico conectado de gerencia-
mento de zonas de seguranca, entre ou-
tros recursos avancados.

SPTrans sofre crime cibernético

A SPTrans informou em um comunicado
oficial que os dados de 13 milhdes de usu-
arios do Bilhete Unico foram expostos com
a invasao do sistema, ocorrida em dezem-
bro. As informacdes contidas nos cadas-
tros incluem: nome, nome social, data de
nascimento, CPF, RG, endereco, nimero
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de telefone, filiacao, PIS, matricula de alu-
no, estado civil, naturalidade, género, e-
mail, além de login e senha do portal de
servicos da SPTrans na internet.

Apbds a confirmacao da invasao, a SP-
Trans notificou o ocorrido a Autoridade
Nacional de Protecao de Dados (ANPD)



BRT Sorocaba encerra 2022
com mais de 15 milhdes de passageiros transportados

O BRT Sorocaba transportou em 2022,
mais de 15 milhGes de pessoas, sendo
que, desse total, a maior parte esteve con-
centrada na ligacdo entre os terminais na
zona norte e o centro da cidade. De outu-
bro a dezembro de 2021, a empresa trans-
portou 3.583.237 de passageiros. Neste
mesmo periodo deste ano, a marca é de
3.798.276. Houve um crescimento de 6%
no volume de passageiros. “Acreditamos
que esse aumento se deve pela qualidade
da operacao. O desejo principal dos pas-
sageiros é chegar ao seu destino de forma
mais rapida e em menos tempo. E é exa-
tamente isso que fazemos. Os corredores
exclusivos e a agilidade para chegar em
pontos extremos da cidade influenciam e
tornam o sistema mais atrativo”, explica
Manoel Ferreira, diretor de operacdes da
empresa que opera o sistema.

Para o préximo ano, em paralelo a ope-

e, Na sequéncia, comunicou a Divisao de
Crimes Cibernéticos (DCCIBER) do De-
partamento Estadual de Investigacdes
Criminais (Deic) da Policia Civil do Esta-
do de Sao Paulo, requerendo a abertu-
ra de um procedimento de investigacao
criminal para apurar a origem e a auto-
ria do vazamento.

Segundo a SPTrans, nao ha necessidade

L= y o

racao do transporte, a empresa se prepara
também para o inicio das obras de implan-
tacao do corredor oeste, terceiro e Ultimo
previsto no sistema BRT Sorocaba. O trecho
oeste fara conexao com os cinco corredores
estruturais ja em funcionamento nas regi-
0es sul, leste e no centro. Além disso, este
corredor nao sera exclusivo do BRT e pode-
ra ser utilizado por outras operadoras.
Com a ativacao do corredor oeste es-
tima-se cerca de 83 mil passageiros/dia
transportados pelo sistema. Aumento de
30%, comparado com a atual realidade.

de que os passageiros se dirijam a um
posto de atendimento. Os cartdes de Bi-
Ihete Unico permanecem ativos e com
os saldos preservados, nao havendo
quaisquer prejuizos nos créditos utiliza-
dos no servico de transporte. Como me-
dida de seguranca, a orientagdo é para
que 0s usuarios troquem suas senhas no
site do Bilhete Unico.
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Transporte rodoviario prevé crescimento de 20% até o fim de janeiro

De acordo com
informacbes da
Associacao Bra-
sileira das Em-
presas de Trans-
porte Terrestre
de Passageiros
(Abrati), o se-
tor de transpor-
te rodoviario de
passageiros esta
preparado para
atrair o passageiro do transporte aé-
reo, que esta buscando os dnibus para
fugir das altas tarifas do avidao nesse
final de ano.

A associacao ressalta ainda que 0s
meses de dezembro e janeiro, analisan-
do os Ultimos quatro anos, representam
juntos cerca 21% dos embarques do
ano, e neste ano é esperado um cres-
cimento de até 20% em relacdo ao nu-
mero de passageiros de 2019, antes da
pandemia, quando foram registrados 39
milhdes de passageiros embarcados.

As empresas regulares do setor estao
investindo em governanca corporativa
para garantir praticas mais sustenta-
veis do ponto de vista da continuidade
e resultados dos negdcios. “As grandes
empresas contrataram profissionais de
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diversas  areas
para transitar no
universo rodovi-
ario de passagei-
ros. Contamos
com times de
tecnologia, busi-
ness inteligence
e especialistas
na estruturacao
de uma agenda
ESG”, diz Leticia
Pineschi, conselheira e porta- voz da
Abrati.

Segundo a entidade, o resultado desse
trabalho ja vem impactando o segmento
e comeca a ser visto pelos passageiros
nas plataformas de embarque nesse fi-
nal de ano, por meio das frotas reno-
vadas, maior percentual de servicos de
luxo, wi-fi, internet free a bordo, bilhete
de passagem eletronico e motores mais
ecoldgicos.

A estratégia também reflete adapta-
¢des nas mudancas de comportamen-
to do consumidor, que passou a buscar
mais por viagens e destinos no comércio
on-line e a se preocupar com as boas
praticas socioambientais das empresas.
Quanto aos veiculos, foram realizados
nos Ultimos meses fortes investimentos.
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Volkswagen atinge marco de 15 mil dnibus inspecionados

O projeto Bus ZP9 da
Volkswagen Caminhoes e
Onibus tem como missdo
garantir a conformidade da s« &
interface entre chassi e car- §
roceria no mercado de oni-
bus. A empresa registrou 0 marco de 15
mil veiculos inspecionados, em parceria
com as encarrocadoras.

"Para nos, este ¢ um marco muito im-
portante. O ZP9 nos ajudou a transformar
positivamente a imagem do nosso produto
no mercado. Sao 15 mil 6nibus que ates-
tam a qualidade do que fazemos e a forca
da nossa marca”, ressalta Jorge Carrer, di-
retor de vendas de Onibus da Volkswagen

Caminhdes e Onibus.

2 Amontadora é responsavel
§ pelo treinamento dos analis-
tas e inspetores que formam

a estrutura de atendimen-

to e suporte que fica aloca-

da nas fabricas de carrocerias. Todos sdo

treinados no centro técnico da marca, em
Resende (RJ), conhecendo assim o funcio-
namento do consorcio modular, os produ-
tos e processos de qualidade, tornando-se
aptos para atuar e realizar as avaliacdes.
Em cinco anos, com ampliacéo do projeto
para atender mais encarrocadoras, a mon-
tadora informa que ja reduziu substancial-
mente gastos com reparos em garantia.

Grupo JCA registra crescimento de 57% nas vendas
para as viagens de fim de ano

Um levantamento do Grupo JCA, que
administra as empresas Cometa, 1001,
Catarinense, Expresso do Sul e Rapido Ri-
beirdo, revelou que houve um aumento de
57% nas vendas de passagens de dnibus
para o final do ano. No comparativo com
2019, o crescimento é de 20%, mostrando
que os brasileiros estao mais propensos a
viajar agora do que no pré-pandemia.

Considerando um fim de semana nor-
mal, 0 aumento nas vendas para o Natal
e do Réveillon — que este ano caem em
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um sabado e domingo, € de 37%. O tre-
cho Sao Paulo x Rio de Janeiro lidera as
buscas de viagens do grupo para o fim
do ano, seguido por Rio de Janeiro x Re-
gido dos Lagos, Sao Paulo x Santa Cata-
rina, Sao Paulo x Santos, Curitiba x Santa
Catarina e Sao Paulo x Belo Horizonte,
respectivamente.
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Onibus Elétrico Mercedes-Benz.
A nossa energia vai mover a sua.

A Mercedes-Benz sempre esta na frente em matéria de tecnologia
e inovacdo. E, agora, chegou a vez da marca da estrela apresentar
seu conceito de Onibus Elétrico, futuro da mobilidade com
sustentabilidade e eficiéncia. Isso é a exceléncia Mercedes-Benz,
mais uma vez fazendo a diferenca. E esta energia que vamos trazer
para a sua vida, para vocé ir cada vez mais longe.

Mercedes-Benz

Referéncia em onibus.
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& Juntos salvamos vidas.



